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Наши
рекорды
2024

«БРИЗ — Климатические системы» — ведущий 
поставщик бытового и промышленного климати-
ческого оборудования в России. В своей работе 
компания придерживается принципов честного 
сотрудничества, развития долгосрочного Парт­
нерства, обмена опытом и использования совре­
менных энергосберегающих технологий. Такой 
подход позволяет удерживать лидирующие пози­
ции на рынке климатического оборудования России 
на протяжении многих лет. Цифровизация, автома­
тизация и роботизация части производственных 
этапов, собственная база разработок и стремление 
к  технологической независимости дали возмож­
ность нашей компании для очередного витка раз­
вития и покорения новых вершин. 

В 2024 году «БРИЗ — Климатические системы» достиг­
ла высочайших в истории компании результатов  — 
было продано свыше 615 000 комплектов сплит-систем 
и более 3400 наружных блоков VRF-систем, а также 
чиллеров общей  мощностью более 45 МВт. 

Проведено более 80 конференций, на которых 
специалисты, работающие с климатическим обо­
рудованием, получили по-настоящему ценные 
и уникальные знания и опыт. 

Взаимодействие с Партнерами вышло на новый 
уровень благодаря запуску портала BREEZ B2B — 
новому сервису создания и отслеживания заказов. 

  * по продажам по данным «Литвинчук Маркетинг» в 2023 году
 ** по импорту по данным «Литвинчук Маркетинг» в 2023 году
*** по продажам по данным «Литвинчук Маркетинг» в 2022 году

ТОП-2

ТОП-3

ТОП-5

системы 
кондиционирования*
Сплит-системы, мульти сплит-

системы, полупромышленные 

системы, мобильные кондиционеры

ТОП-2
VRF-системы**
Мультизональные системы 

кондиционирования 

в количестве систем

чиллеры**
Без учета чиллеров 

с турбокомпрессорами 

микроклимат***
Бытовые увлажнители 

и очистители воздуха

в штучном выражении

«БРИЗ – Климатические системы» – 
предвосхищая тенденции!
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2024 
год стал особенным для «БРИЗ – Климатические системы». За свою более чем 30-летнюю 
историю компания неоднократно демонстрировала способность принимать важные ре­
шения в меняющихся условиях и стала примером построения стабильного и успешного 

бизнеса в России. Быстро адаптируясь и находя новые точки взаимодействия с Партнерами и потребите­

лями, компания уверенно преодолевает все преграды. 

3 столпа  
успеха БРИЗ

Продукт 

П
родукт, который мы предлагаем рынку, 
это совокупность качественного обору­
дования и лучших сервисов для наших 

Партнеров. Ассортимент продукции постоян­
но расширяется и совершенствуется, чтобы 
отвечать актуальным требованиям потребите­
лей, соответствовать трендам в области тех­
нологий и инноваций отрасли. 

Сегодня в ассортименте БРИЗ представ­
лено более 16 000 единиц продукции 
от  ведущих мировых лидеров по произ­
водству бытового и индустриального клима­
тического оборудования: FUNAI, HISENSE, 
ROYAL CLIMA, Hitachi, PHILIPS, LG, Roland, 
XIGMA, COOLNET  &  ROYAL CLIMA, Ecostar, 
ERACO  &  ROYAL CLIMA, ZILON, ACS Klima, 
LAMPRECHT.

Полный спектр высококачественной техники 
и всесторонняя поддержка позволяют нашим 
Партнерам расти и предлагать потребителям 
удобные комплексные решения.

Партнеры 

П
артнеры для БРИЗ — не просто клиенты. Это 
настоящая семья единомышленников, суще­
ствующих в единой системе ценностей, гото­

вых всегда поддержать друг друга и прийти на по­
мощь. Работая с полной отдачей, демонстрируя 
профессиональный подход в решении даже са­
мых сложных вопросов, наши Партнеры успешно 
продают климатическое оборудование, поставляе­
мое «БРИЗ — Климатические системы», на терри­
тории всей России и ближнего зарубежья. Наша 
команда вкладывает очень много ресурсов в со­
здание новых и модернизацию уже существующих 
форматов взаимодействия с  Партнерами. Запуск 
B2B-портала, помощь в  подборе оборудования, 
открытие новых складов, оптимизация доставки 
грузов, расширение сервисной и маркетинговой 
поддержки — вот лишь небольшой список того, 
что делает БРИЗ для своих Партнеров. 

Регулярно БРИЗ приглашает своих Партне­
ров на  увлекательные выездные конфе­
ренции, укрепляющие не только деловые, 

Продукт, партнеры и команда — 
3 важнейших элемента  
успеха компании
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но  и  дружеские отношения. Помимо деловой части с се­
минарами во время таких поездок Партнеры часто посеща­
ют производственные площадки ведущих производителей 
климатического оборудования, с  которым работает БРИЗ. 
Каждая конференция  — это возможность присоединить­
ся к КОМАНДЕ ПОБЕДИТЕЛЕЙ, готовых развиваться и идти 
вперед вместе с  «БРИЗ  — Климатические системы». Участ­
ники получают не только ценные знания, но и незабываемые 
впечатления от общения и долгожданных встреч. 

С годами сотрудничество с Партнерами не только укрепля­
ется, но и позволяет вместе расширять географию присутст­
вия БРИЗ. За последнее время компания совершила боль­
шой шаг вперед, выйдя за пределы России и сосредоточив 
свои усилия на развитии в  странах Евразийского эконо-
мического союза (ЕАЭС). На сегодняшний день продукция 
БРИЗ уже доступна клиентам в Казахстане и Кыргызстане.

Ежегодно совместно с Партнерами «БРИЗ — Климати­
ческие системы» запускает масштабные федеральные 
и региональные рекламные кампании. Чтобы Партнеры 
всегда были в курсе последних тенденций на климати­
ческом рынке, БРИЗ на протяжении многих лет прово­
дит конференции для Партнеров, тест-драйвы оборудо­
вания, обучающие семинары и вебинары. 

На выездные весенние конференции БРИЗ собираются 
несколько тысяч человек со всей страны. Это значимое 
событие для климатического рынка и его игроков, на ко­
тором БРИЗ знакомит Партнеров с ассортиментом обо­
рудования, представляет новинки сезона, делится опы­
том и рассказывает о трендах отрасли. 
Регулярно специалисты БРИЗа участвуют в деловых вы­
ставочных программах и выступают на конференциях 
в качестве экспертов. 

Команда

Г
лавная ценность БРИЗ — профессиональная коман­
да. На конец 2024 года численность дружного коллек­
тива компании составляет более 1000 человек. Знания 

сотрудников, помноженные на многолетний опыт, позволяют 
достигать новых высот в бизнесе и ставить новые рекорды.

Планы на 2025

В 
2025 году БРИЗ планирует укрепить лидерские по­
зиции на климатическом рынке, а также представить 
Партнерам и потребителям обновленный ассорти­

мент самого современного оборудования. Поддержание 
курса на расширение дистрибьюторской сети, развитие 
информационных технологий и оптимизация логистики 
позволят вывести качество сервиса на новый уровень 
и сделать климатическую технику еще более доступной 
для широкого круга потребителей.
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Более 12 000 
значимых 
объектов
Качественное и современное оборудование «БРИЗ — Климатические системы» 

успешно функционирует и обеспечивает комфортную работу на объектах любого 

масштаба. За свою историю компания реализовала более 12 000 значимых 

объектов по всей России. 

В списке наших достижений — объекты различного назначения: промышленные 

предприятия, объекты транспортной инфраструктуры, современные жилые 

комплексы, социально-значимые, культурные и спортивные объекты.

Промышленные 

предприятия 

Современные 

жилые 

комплексы 

Спортивные 

объекты 

Объекты 

транспортной 

инфраструктуры 

Социальные 

объекты 

Объекты 

культурной 

сферы

Образовательные 

объекты
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ЖК «ФИЛИ СИТИ»

башня FAMOUS

Москва

�63 наружных блока VRF-системы 

HISENSE серии W 

Суммарная холодильная мощность:  

3,6 МВт
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Ключевые объекты с оборудованием БРИЗ 2024

ЖК MOD

башни CAMUS, DREISER, MANN

Москва 

ЖК ЗАНЕВСКИЙ 

Санкт-Петербург 

167 наружных блоков VRF-систем  
HISENSE серии W 
Поблочный учет энергопотребления  
на базе российских счетчиков «Меркурий» 
Холодопроизводительность: 8,2 МВт

59 наружных блоков VRF-систем  
HISENSE серии SXA  
Поблочный учет энергопотребления на базе 
российских счетчиков «Меркурий» 
Холодопроизводительность: 8,2 МВт

2024

2024
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БЦ «Лайнер Восток»
Москва

Татарский государственный  
Академический театр имени  
Г. Камала 
Казань

2024

2024

2024

•	 38 наружных блоков VRF-систем  
HISENSE серии SXA 
Холодопроизводительность: 2,1 МВт

•	 10 каркасно-панельных установок  
GRANDAIR by ZILON 
Суммарная производительность: > 121 тыс. м3/ч

•	 Шкафы автоматики ENERGYAIR by ZILON

203 наружных блока VRF-систем  
HISENSE серий H и SXA: 
128 наружных блоков —  
ККБ для системы вентиляции 
75 наружных блоков —  
системы кондиционирования 
Холодопроизводительность: 8,1 МВт

KAMA TYRES
Нижнекамск

436 наружных блоков VRF-систем 

HISENSE серии SXA  
Использование в качестве ККБ 
Холодопроизводительность: 30,6 МВт
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Новая производственная 
площадка «КлиматТехМаш» 

В 
2024 году в Подмосковье открылась новая производственная площадка «КлиматТехМаш», ставшая вот­

чиной бренда ZILON.

Ресурсы завода — высокотехнологичные станки, профессиональная команда и собственная база 

разработок — направлены на бесперебойное производство качественного вентиляционного обору­

дования, соответствующего современным требованиям рынка. 

Сейчас завод активно развивает свой собственный ассортиментный ряд и уже в ближайшем будущем 

сможет обеспечить своим Партнерам новый уровень высокого качества, конкурентоспособных цен 

и первоклассного сервиса по всей вентиляционной продукции. 

Завод «КлиматТехМаш» обозначил для себя три приоритетных принципа в работе:

•	 Высокое качество продукции
•	 Контроль на всех этапах производства 

•	 Выгода для Партнеров

НОВЫй ЭТАП В ПРОИЗВОДСТВЕ 
ВЕНТИЛЯЦИОННОГО ОБОРУДОВАНИЯ
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ШИРОКИЙ 
АССОРТИМЕНТ

О 
дними из самых востребованных вентиля­

ционных систем «КлиматТехМаш», получив­

шими заслуженное признание многих про­

ектных и  монтажных организаций за высокое 

качество, удобство монтажа и простоту в обслу­

живании, являются каркасно-панельные установки 

GRANDAIR by ZILON. Вентиляционные установки 

производятся в любых конфигурациях с исполь­

зованием комплектующих от проверенных постав­

щиков. Складской запас компонентов и налажен­

ные связи с поставщиками обеспечивают сжатые 

сроки производства как стандартных изделий, так 

и агрегатов с нестандартными комплектующими. 

Наряду с изготовлением и разработкой компактных 

и каркасно-панельных установок «КлиматТехМаш» 

наладил серийный выпуск широкой линейки изде­

лий для наборной круглой и прямоугольной венти­

ляции под брендом OPENIAR by ZILON: вентилято­

ры, фильтры, нагреватели и охладители, воздушные 

клапаны, шумоглушители, смесительные узлы и про­

чие элементы системы вентиляции. 

СТРУКТУРА 
ПРОИЗВОДСТВА
Конструкторский отдел

Разработка новых видов оборудования и мо­

дернизация уже производимой продукции. Так, 

специалисты конструкторского и производ­

ственного отделов в сжатые сроки разработали 

и запустили в производство уникальный в сво­

ем роде типоряд компактных приточно-вытяж­

ных установок COMPACTAIR by ZILON. Они 

оснащены эффективными роторными регене­

раторами, предустановленной автоматикой, 

современным пультом и возможностью управ­

ления по Wi-Fi.

Цех каркасно-панельных вентиляционных 

установок (КПВУ)

Производство КПВУ, работающее на мощно­

стях 500–100 000 м3/ч.

Цех наборной вентиляции

Производство оборудования для систем кру­

глой и прямоугольной наборной вентиля­

ции: вентиляторы, нагреватели, охладители, 

фильтры, шумоглушители, смесительные узлы 

и прочие сетевые элементы.

Участок станочной обработки

Изготовление компонентов и заготовок для про­

изводства всего ассортимента завода. Объеди­

няет комплекс лазерного раскроя, участок гибки 

металла, участок резки панелей корпуса КПВУ 

и алюминиевого профиля, участок сварки и т. д. 

Участок ОТК и испытаний

Теплотехническая и аэродинамическая про­

верки разрабатываемого оборудования и те­

кущий технический контроль выпускаемой 

продукции и компонентов к ней.

Тарный цех

Изготовление индивидуальной упаковки 

и  участок упаковки, благодаря которым обе­

спечивается сохранность продукции при 

транспортировке в самые удаленные регионы. 

Для упаковки применяются деревянная обре­

шетка и многослойный картонный материал.
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КОМПЛЕКТУЮЩИЕ

В 
производстве вентиляционного оборудова­

ния используются комплектующие от  веду­

щих поставщиков, таких как Terrafrigo, «Интех», 

«Шегран», PANOVA, LAMPRECHT, «Элком», Carel, 

Zentec, ROYAL CLIMA, CHINT и др. Риск перебо­

ев с поставками минимизирован благодаря при­

менению компонентов и деталей российского 

производства и отлаженному импорту из друже­

ственных стран. Степень локализации производ­

ства комплектующих составляет от 70 до 100 %. 

СТРОГИЙ КОНТРОЛЬ 
КАЧЕСТВА 

О
тслеживание качества начинается на эта­

пе контроля поступивших комплектую­

щих и материалов, применяемых в произ­

водстве: делаются замеры толщин профилей 

и  листовых материалов, проводятся провер­

ки на  наличие внешних повреждений и со­

ответствие требованиям технической доку­

ментации. Опытные образцы, разработанные 

конструкторским отделом «КлиматТехМаш», 

проходят серию аэродинамических испытаний 

на соответствие ГОСТ в собственной лабора­

тории с использованием высокоточных прибо­

ров TESTO, внесенных в Государственный ре­

естр средств измерений. Для каждого изделия 

утвержден индивидуальный актуальный чек-

лист, учитывающий все особенности оборудо­

вания. Проводятся следующие испытания:

•	 Проверка расходно-напорных характерис­
тик вентиляционного оборудования и  его 
компонентов

•	 Теплотехнические испытания средств энерго­
утилизации

•	 Испытания на герметичность смесительных 
узлов и теплообменников

•	 Проверка электродвигателей, электро­

технической продукции и готовых изделий

Постоянный контроль на всех этапах про­

изводства вентиляторных групп позволяет 

отследить и впоследствии исключить даже 

маленькую погрешность в работе установок. 

Каждый агрегат проходит процедуру преци­

зионной финишной балансировки, применя­

ется лазерная система центровки шкивов ре­

менных передач с точностью до 0,01 мм.

Специалистами участка автоматики были соз­

даны стенды для испытаний собранной про­

дукции — для контроля работы управляющих 

алгоритмов и для тестирования надежности 

оборудования под нагрузкой, превышающей 

номинальную на 25 %. 

СЕРВИС

Г
арантийное и постгарантийное обслужива­

ние осуществляют сервисные службы ком­

пании «БРИЗ — Климатические системы». 

Для сервисных инженеров проводятся регуляр­

ные обучения со стороны специалистов ОТК, 

что позволяет осуществлять высококвалифи­

цированную сервисную поддержку Партнерам 

компании.

Вентиляционное оборудование ZILON успешно 

эксплуатируется в инженерных системах жи­

лых зданий и сооружений коммерческого, про­

мышленного, социокультурного, медицинского 

и спортивного назначения. Оборудование ZILON 

выбирают такие компании и  организации, как 

Capital Group, «Галс Девелопмент», ГК «Основа», 

ГК «Эталон», «Технопромэкспорт», МТС, «Фарм­

стандарт», Министерство образования Москов­

ской области, Министерство обороны Россий­

ской Федерации, «Нанолек», Министерство 

здравоохранения Российской Федерации, НПП 

«Итэлма», АО «АВВА РУС» и  другие крупные 

компании и холдинги из различных отраслей. 
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Л
юди всегда принимали новые технологии за магию. Если бы мы 
показали современный смартфон людям IX века, они бы точно 
сказали, что тут не обошлось без магического искусства или вол­

шебства. А некоторые опыты, приписываемые Николе Тесле, которые 
наука до сих пор не может повторить, и сейчас нам кажутся магией.

В КАЖДОМ ПРИБОРЕ ЕСТЬ НЕМНОГО МАГИИ… 

В каждое оборудование ZILON инженеры закладывают самые совре­
менные технологии и самые современные конструкторские решения.
В 2024 году под новыми брендами, объединенными общей концепци­
ей, представлены следующие категории оборудования: бытовая ком­
пактная вентиляция, системы притока и очистки воздуха, наборная 
(модульная) вентиляция, компактные установки, каркасно-панельные 
вентиляционные установки, шкафы автоматики, системы кондициони­
рования, бытовое и промышленное тепловое оборудование.

Оборудование ZILON — это сочетание европейской надежности 
и  опыта российской оборонной промышленности. Применение со­
временных технологий и новейших разработок на российском заводе 
с высокими производственными мощностями позволило получить ка­
чественный отечественный продукт по приемлемой цене. 

Все оборудование ZILON проходит многоступенчатый контроль каче­
ства: от проверки комплектующих, материалов до финальной провер­
ки перед выпуском готового изделия с конвейера. Каждый год расши­
ряется ассортимент и совершенствуется продукция.

Широкая сервисная сеть объединяет более 300 представителей 
по всей России. 

МАГИЯ КЛИМАТИЧЕСКИХ ТЕХНОЛОГИЙ
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СИСТЕМЫ КОНДИЦИОНИРОВАНИЯ  
ЭКСПЕРТНОГО УРОВНЯ

Cистемы кондиционирования, направленные  
на достижение оптимального уровня комфорта и заботу 
о здоровье. Приобретая продукцию EXPERTAIR by ZILON,  
вы выбираете надежное устройство, превосходное 
качество и комфорт. 

ПРОФЕССИОНАЛЬНОЕ ВОЗДУШНО-ТЕПЛОВОЕ 
ОБОРУДОВАНИЕ И ОБОРУДОВАНИЕ  
ДЛЯ ОБОГРЕВА 

Качественное бытовое и промышленное тепловое 
оборудование для создания комфортной среды 
в любом помещении. Наша продукция обеспечивает 
теплом и уютом дома, офисы, магазины, склады 
и производственные объекты.

КОМПАКТНЫЕ ВЕНТИЛЯЦИОННЫЕ  
УСТАНОВКИ

Компактные приточные и приточно-вытяжные 
вентиляционные установки, направленные на обеспечение 
вентиляцией самых требовательных объектов.  
Тихая работа установок обеспечивает высокий уровень 
комфорта, современные средства энергоутилизации 
сокращают затраты на вентиляцию.

МОДУЛЬНОЕ ВЕНТИЛЯЦИОННОЕ 
ОБОРУДОВАНИЕ 

Наборная (модульная) вентиляция OPENAIR by ZILON —  
это широкий ряд унифицированных компонентов, которые 
позволяют спроектировать систему любой конфигурации  
и размера для объектов различного назначения. 

КАРКАСНО-ПАНЕЛЬНЫЕ ВЕНТИЛЯЦИОННЫЕ 
УСТАНОВКИ СВОБОДНОЙ КОНФИГУРАЦИИ

Модельный ряд каркасно-панельных установок 
с различными типами компоновки, который позволяет 
максимально гибко создавать схемы обработки воздуха 
для решения широкого спектра задач по вентиляции 
и кондиционированию. 

НАСТЕННЫЕ ВЕНТИЛЯЦИОННЫЕ УСТАНОВКИ 
И ВЫТЯЖНЫЕ ВЕНТИЛЯТОРЫ

Компактные решения для вентиляции квартиры, дома 
и офиса. Создание полноценной системы вентиляции 
становится еще более доступным, без сложного монтажа 
и проектирования.

ШКАФЫ УПРАВЛЕНИЯ И СИСТЕМЫ 
АВТОМАТИКИ ДЛЯ ВЕНТИЛЯЦИОННОГО 
ОБОРУДОВАНИЯ

Шкафы управления применяются для регулирования 
систем приточной и вытяжной вентиляции, реализуют 
полный цикл поддержания необходимых параметров 
обработки воздуха, обеспечивают надежную  
и безопасную работу оборудования.

ЛИНИИ ВЫПУСКАЕМОЙ ПРОДУКЦИИ
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К 
омпактные приточные установки с электрическим нагревателем и интегрированной автома­
тикой COMPACTAIR by ZILON ZPE-M INT предназначены для подачи очищенного и подогрето­
го свежего воздуха в небольшие помещения. Установки имеют корпус из оцинкованной стали 

с изоляцией 25 мм и подходят для помещений средних объемов. Серия представлена 4 моделями 
разной производительности.

У
становки COMPACTAIR by ZILON ZPVR-N EC представляют собой моноблочную компактную 
приточно-вытяжную установку с роторным рекуператором. Приточно-вытяжные установки серии 
ZPVR-N EC предназначены для очистки, подогрева и подачи чистого подготовленного воздуха 

в жилые, административные и производственные помещения. Серия представлена 4 моделями разного 
исполнения: подвесное, горизонтальное, вертикальное и универсальное.

•	 Предустановленная автоматика 

с сенсорным пультом

•	 Компактная конструкция  

(высота до 302 мм)

•	 Универсальный монтаж

•	 Простое сервисное обслуживание

•	 Карманный фильтр класса G4 в комплекте

•	 Пульт управления в комплекте

•	 Надежное порошковое окрашивание

•	 Предустановленная автоматика 

с сенсорным пультом

•	 Сочетание ЕС-технологий и роторной 

рекуперации

•	 Очистка воздуха карманным фильтром 

класса EU5

•	 Водяной или электрический нагреватель

•	 Прочный корпус из листовой 

оцинкованной стали

•	 Звуко- и теплоизоляция корпуса 

из базальтовой минеральной ваты  

(25 или 50 мм)

•	 Широкий диапазон рабочих температур 

(от -30 °С до +40 °С)

•	 Упрощенные обслуживание и замена 

элементов

В 2025 году в ассортименте появятся компактные приточно-вытяжные установки с пластин­

чатым рекуператором. Установки будут комплектоваться водяным или электрическим на­

гревателем, АС- или ЕС-двигателем вентилятора. Преимуществом вентиляционных уста­

новок с пластинчатым рекуператором является их компактность и небольшой вес.

Возможное обмерзание секций в холодное время года решается с помощью встроенного 

блока автоматики, который обеспечивает защиту от замерзания и переводит систему в ре­

жим оттаивания при необходимости.
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В 
одяные тепловентиляторы серий ЭКВАТОР КОМПАКТ и ЭКВАТОР ОПТИМА предназначены 
для воздушного отопления складских помещений, спортивных сооружений, производствен­
ных предприятий, магазинов, автосалонов и автосервисов. Влагозащищенный корпус IP54 

позволяет устанавливать водяные тепловентиляторы во влажных помещениях.

•	 Влагозащитное исполнение. Степень защиты IP54 обеспечивает защиту от брызг и позволяет 
эксплуатировать прибор во влажных помещениях

•	 Высокая энергоэффективность. Экономия электроэнергии при обогреве достигается 
за счет применения в конструкции высокопроизводительного вентилятора и надежного 
высокоэффективного теплообменника

•	 Универсальная установка. Благодаря специальному кронштейну возможно осуществлять 
как потолочное, так и настенное крепление

•	 Экологичность. Оборудование не сушит воздух, не выделяет продуктов горения, работа 
прибора не создает сквозняков и циркуляции пыли по помещению

•	 Пожаробезопасность. Все приборы POWERAIR by ZILON оснащены защитой от перегрева 
с автоматическим или ручным перезапуском. Все электрические подключения 
при производстве осуществляются квалифицированными специалистами

Одна из ключевых особенностей тепловентилятора ЭКВАТОР КОМПАКТ — его широкий диапазон про­
изводительности. Благодаря правильно подобранным компонентам этот тепловентилятор может работать 
как в сверхтихом режиме, так и в максимально продуктивном. Это именно то, что требуется для всех ком­
мерческих помещений: максимально быстрый прогрев воздуха перед началом работы людей и тихий ре­
жим при поддержании необходимой температуры. ЭКВАТОР КОМПАКТ обеспечивает комфорт и эффек­
тивность, что делает его идеальным выбором для офисов, магазинов и других коммерческих пространств.

Тепловентиляторы ЭКВАТОР КОМПАКТ представ­
ляют собой новую модель, разработанную с учетом 
нашего опыта и современных требований рынка. 
Корпус устройства выполнен из коррозионностой­
кого металла, что гарантирует не только современ­
ный и привлекательный внешний вид, но и длитель­
ный срок эксплуатации. Эстетически продуманное 
цветовое решение позволяет размещать оборудо­
вание на потолке, не привлекая внимание внима­
ние людей в коммерческом помещении. 
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Тепловентиляторы ЭКВАТОР ОПТИМА оснащены 
высокопроизводительным вентилятором и надеж­
ным высокоэффективным теплообменником. Кор­
пус изготовлен из легкого ЕРР-пластика, устойчи­
вого к физическим и химическим воздействиям. 
Корпус устойчив к  физическим и  химическим 
воздействиям. Благодаря своей низкой горю­
чести и отсутствию выделения ядовитых паров 
при горении EPP является безопасным мате­
риалом, что особенно важно на производстве 
и  в  складских помещениях. Модели оснащены 
трехскоростным двигателем, который позволяет 
регулировать производительность теплорегу­
лятора с пульта управления ZA-2 без установки 
внешних регуляторов скорости.

Длина воздушного  
потока: до 10 м

Максимальная мощность 
нагрева от 3 до 37 кВт

Длина воздушного  
потока: до 15 м

Максимальная мощность 
нагрева 45 кВт
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Ребрендинг ROYAL CLIMA 
Сохранив свою аутентичность и лаконичность, 
логотип обновил свой образ. Основная идея 
ребрендинга — расширение ассортимента кли-
матического оборудования, а вместе с ним 
и рост охвата потребительской аудитории. 
Бренд по-прежнему остался верен принципам 
экологичности, инновационности и готовности 
идти вперед, не смотря ни  на какие внешние 
обстоятельства.

2025

Логотип отражает обновленную концепцию бренда. 
Постоянное развитие заложено в нас самой природой. 
Непрерывно совершенствуясь, мы находим новые ре­
шения, окружаем себя настоящим природным комфор­
том. Смыслы нового логотипа:

•	� Капля росы, чистая и прозрачная — символ обновле­
ния и развития

•	� Красный цвет символизирует креативность, свежие 
решения и яркий дизайн

•	� Зеленый — экологичность, уважение к природе, при­
родный комфорт

•	� Белый цвет является традиционным символом чисто­
ты и свежести

•	� Выверенный лаконичный шрифт гармонично допол­
няет знак

2020

Изменение стиля и логотипа подчеркивает постоян­
ное стремление к новому, следование современным 
трендам и непрерывное совершенствование. Новый 
логотип сохранил узнаваемость и  классические чер­
ты, но стал более современным, соединив в себе много 
различных идей и смыслов: 

•	� Верность компании многолетним традициям качества
•	� Постоянное внимание к  внедрению и  использова­

нию наиболее современных технологий
•	� Применение в продукции самых перспективных разработок 

Острые углы нового логотипа символизируют готов­
ность ROYAL CLIMA разрывать грани привычного, ка­
жущегося уже неизменным. Постоянное движение 
вперед подчеркнуто общей направленностью нового 
визуального образа вверх.

2016

Щит на изображении логотипа символизирует собой 
защиту традиций высокого качества продукции, спо­
собность противостоять внешним вызовам и ответ­
ственность перед потребителями. 
Острый угол, выходящий за грань щита, — это стремление 
компании к развитию, принятию свежих идей и завоева­
нию новых рынков. 

2004
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И
стория ROYAL CLIMA началась 20 лет 

назад  — в 2004 году — в итальянской 

Болонье. Тогда бренд занимался произ­

водством радиаторов отопления и вентиляци­

онного оборудования. Постепенно ассорти­

мент ROYAL CLIMA расширялся, а вместе с ним 

расширились и границы бренда, выйдя за пре­

делы родной Италии и покорив сердца росси­

ян, жителей стран СНГ и Восточной Европы.

Сейчас ROYAL CLIMA — это ведущий произ­

водитель бытового, полупромышленного и ин­

дустриального климатического оборудования. 

ROYAL CLIMA сегодня это:

•	 Системы кондиционирования 

•	 Системы вентиляции

•	 Увлажнители воздуха

•	 Осушители воздуха

•	 Мойки воздуха

•	 Системы отопления

•	 Системы горячего водоснабжения

За 20 лет продано более 2 500 000 приборов. 

Непрерывное развитие заложено в основу 

концепции бренда. Каждый продукт является 

результатом исследований потребительского 

спроса, разработок опытных инженеров, тех­

нологов и дизайнеров, а также применения 

новейших технологических решений. 

Строгая многоступенчатая система контроля 

качества на производстве ROYAL CLIMA позво­

ляет создавать оборудование, полностью соот­

ветствующее всем международным стандартам.

Качество продукции — главный приори­

тет для ROYAL CLIMA. С 2012 года внедре­

на единая система управления качеством 

RQMS (ROYAL CLIMA QUALITY MANAGEMENT 

SYSTEM). RQMS совершенствуется каждый 

год и применяется ко всему ассортименту 

ROYAL  CLIMA. RQMS включает в себя тща­

тельную проверку комплектующих, контроль 

всего процесса производства на каждом этапе 

и обязательное тестирование оборудования 

перед отправкой готовой продукции потреби­

телям. Только так компания ROYAL CLIMA мо­

жет быть уверена в том, что в домах, офисах 

и социокультурных учреждениях находится 

действительно надежная и безопасная клима­

тическая техника.

Все бытовое оборудование ROYAL CLIMA 

застраховано на $ 1 000 000, что является 

еще одним доказательством его высокого 

качества.

ROYAL CLIMA постоянно находится в поиске 

актуальных решений, отвечающих запросам 

рынка и его потребителей, разрабатывает но­

вые продукты, внедряет свои идеи по повыше­

нию качества жизни и уровня комфорта лю­

дей. Чтобы держать своих Партнеров в курсе 

всех событий бренда, ROYAL CLIMA регулярно 

проводит обучение и встречи в офлайн- и он­

лайн-формате. Большой популярностью поль­

зуются тест-драйвы, на  которых участники 

могут не только оценить внешний вид прибо­

ров и качество сборки, но и лично проверить 

оборудование в работе. В Учебном центре 

«БРИЗ — Климатические системы», шоурумах 

дистрибьюторских центров Партнеры могут 

увидеть действующее установленное обору­

дование и задать вопросы специалистам.

Широкая сеть дистрибьюторских и сервис­

ных центров по всей России позволяет при­

обрести и настроить необходимое оборудо­

вание в кратчайшие сроки без привлечения 

сторонних организаций.

Благодаря современному подходу к бизне­

су, тщательному контролю качества и все­

сторонней поддержке ROYAL  CLIMA удается 

выстраивать долгосрочные взаимовыгодные 

отношения с Партнерами и находить техноло­

гичные современные решения для создания 

комфортной среды.

ROYAL CLIMA: 20 лет заботы 
о комфорте потребителей
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Кондиционеры

Вентиляция

Чиллеры

Увлажнители 
воздуха

Осушители

Конвекторы

Водонагреватели
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Энергоэффективные решения 
кондиционирования 

И
нверторные сплит-системы с функцией притока и очистки свежего воздуха ROYAL FRESH 

и  ROYAL FRESH STANDARD позволяют не только охлаждать и нагревать рециркулирующий 

в помещении воздух, но и насыщать пространство приточным воздухом с улицы, предваритель­

но производя его очистку благодаря высокоэффективному HEPA-фильтру. Он задерживает до 95 % 

мельчайших частиц пыли, сажи, пыльцы, спор грибов и других загрязнений размером до 3 мкм.

•	 Сезонная энергоэффективность класса А+++

•	 Функция притока и очистки свежего  

воздуха (производительность в режиме  

притока до 60 м3/ч)

•	 Высокоэффективный приточный  

фильтр НЕРА Н11

•	 Функция мягкого обдува

•	 3D FULL — любое направление потока 

воздуха

•	 Встроенный Wi-Fi-модуль (приложение 

«SmartLife — SmartHome»)

•	 7 скоростей вентилятора внутреннего 

блока

•	 Низкий уровень шума 

•	 Интеллектуальный датчик освещенности

•	 Технология FULL DC EU Inverter

•	 Функция самоочистки внутреннего  

и наружного блоков

ROYAL FRESH STANDARD  
FULL DC EU Inverter

ROYAL FRESH  
FULL DC EU Inverter
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Ф 
лагманские инверторные сплит-системы серий ROYAL SUPREMO NERO FULL DC EU Inverter 

и ROYAL SUPREMO BLANCO FULL DC EU Inverter отличаются изысканным дизайном с глян­

цевой поверхностью в двух цветовых решениях — черном и белом. Главная особенность этих 

кондиционеров — система двойного обеззараживания воздуха за счет сочетания UV-лампы и мощ­

ного биполярного ионизатора. Такой способ позволяет снизить концентрацию вирусов и бактерий 

в воздухе до 99 %. Управлять сплит-системами можно через Wi-Fi или вручную эргономичным пуль­

том с яркой подсветкой. Каждая серия представлена 4 моделями с разной производительностью, 

рассчитанными на работу в помещениях от 28 м2 до 73 м2.

•	 Сезонная энергоэффективность класса А++

•	 7 скоростей вентилятора внутреннего 
блока

•	 3D FULL — любое направление потока 
воздуха

•	 Низкий уровень шума — от 19 дБ(А)  
на минимальной скорости

•	 УФ-обработка воздуха и теплообменника

•	 Биполярный ионизатор воздуха

•	 Фильтры тонкой очистки SILVER ION 
и ACTIVE CARBONE

•	 Встроенный Wi-Fi-модуль

•	 Функция мягкого обдува

•	 Функция температурной компенсации  
в режиме нагрева

•	 Функция запоминания положения жалюзи

•	 Функция умного оттаивания

•	 Работа до -20 °C на нагрев и до -15 °C  
на охлаждение

•	 Функция самоочистки замораживанием 
внутреннего блока

ROYAL CLIMA
ROYAL SUPREMO BLANCO 
FULL DC EU Inverter

ROYAL CLIMA
ROYAL SUPREMO NERO 
FULL DC EU Inverter

К
омпания «БРИЗ — Климатические системы» находится в постоянном поиске оптималь­
ных решений кондиционирования помещений. Отслеживая общемировые тенденции 
отрасли, тщательно выбирая самое современное энергоэффективное и надежное 

оборудование, компания предлагает рынку широкий ассортимент бытовых кондиционе­
ров, закрывающих любые потребности при создании комфортного климата в доме.
Гордость «БРИЗ — Климатические системы» — уникальный многовариативный ассортимент 
мульти сплит-систем, который  позволяет охватить все ценовые сегменты и предложить 
рынку любые решения вне зависимости от площади и дизайна помещений. Кроме того, 
мы предлагаем нестандартные решения с длинными трассами. 

Таким образом, наши Партнёры имеют широкие возможности для реализации даже самых 
сложных и масштабных проектов. А это значит, что перед ними открываются большие пер­
спективы увеличения оборота. Работая с БРИЗ, Партнёры получают всестороннюю поддерж­
ку со стороны компании, начиная с удобного размещения заказа в В2В-кабинете до момента 

его получения, а также обучения персонала, маркетингового продвижения и последующего сервисного обслуживания. 

В ассортименте HISENSE, FUNAI и ROYAL CLIMA представлены лучшие флагманские модели систем кондиционирова­
ния, которые успешно замещают ушедших с российского рынка японских производителей. 

Ориентируясь на предпочтения потребителей и оперативно реагируя на их изменения, БРИЗ всегда может предло­
жить своим Партнёрам оптимальные решения кондиционирования воздуха.

Валентина Голованова
Руководитель товарного  
направления (системы  
кондиционирования)

NEW
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И
нверторная сплит-система FELICITA Inverter — долгожданная новинка года! В основе работы 

FELICITA Inverter — инверторная технология, обеспечивающая высокий уровень надежности 

и комфорта для пользователя. Благодаря инверторной технологии все установленные пользо­

вателем параметры поддерживаются с максимальной точностью. Низкий уровень шума и наличие ре­

жима «Комфортный сон» позволяют эксплуатировать сплит-систему FELICITA Inverter во время сна 

и отдыха. Долговечность кондиционера обеспечивается антикоррозийным покрытием Golden Fin, 

предохраняющим теплообменник от воздействия пыли, дождя, насыщенного солями воздуха и дру­

гих вредных факторов, значительно увеличивая при этом срок службы кондиционера. 

И  
нверторная сплит-система TRIUMPH LITE Inverter — оптимальное решение для создания комфортного 

микроклимата в помещении. Здесь есть основные функции, закрывающие потребности потребите­

лей в кондиционировании воздуха. TRIUMPH LITE Inverter может работать в 4 режимах: охлаждение, 

нагрев, осушение и вентиляция. Функция IFeel поддерживает установленную пользователем температуру 

воздуха. А благодаря функции 3D AUTO AIR воздух равномерно распределяется по всему помещению, 

при этом сохраняя поток в заданном направлении. 

•	 Класс энергоэффективности А

•	 Функция IFeel

•	 Функция 3D AUTO AIR

•	 Встроенный Wi-Fi-модуль

•	 Низкий уровень шума

•	 Фильтры тонкой очистки SILVER ION 
и ACTIVE CARBONE

•	 Режим комфортного сна

•	 Функция самоочистки

•	 Функция теплого пуска

•	 Функция температурной компенсации 
в режиме нагрева

•	 Функция умного оттаивания

•	 Класс энергоэффективности А

•	 Антикоррозийное покрытие  
теплообменников Golden Fin

•	 Скрытый LED-дисплей

•	 Функция IFeel

•	 Низкий уровень шума

•	 Режим комфортного сна

•	 Функция самоочистки

•	 Функция теплого пуска

•	 Функция температурной компенсации

•	 в режиме нагрева

•	 Функция умного оттаивания

Инверторная сплит-система 
ROYAL CLIMA FELICITA Inverter 

Инверторная сплит-система  
ROYAL CLIMA TRIUMPH LITE Inverter

NEW

NEW



ROYAL CLIMA COMPETENZA
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Вариативность исполнения  
и высокая эффективность

К
лассические полупромышленные сплит-системы ROYAL CLIMA COMPETENZA — одна из самых 

современных и технологичных климатических систем. Они отличаются высокой производитель­

ностью, элегантным внешним видом, низким уровнем шума во время работы и могут создать 

комфортный микроклимат в помещениях большой площади. Оборудование серии COMPETENZA 

эффективно работает при низких температурах на охлаждение и обогрев при наружной темпера­

туре до -20 °С. Серия классических полупромышленных сплит-систем COMPETENZA представлена 

тремя вариантами внутренних блоков: кассетным, канальным и напольно-потолочным. Для удобства 

управления ко всем моделям серии опционально можно подключить Wi-Fi-модуль. 

•	 Удлиненная трасса (до 50 м)

•	 Подключение воздуховода (опционально)

•	 Эргономичный пульт

Классические полупромышленные сплит-системы ROYAL CLIMA COMPETENZA



ROYAL CLIMA ESPERTO
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К
лассические полупромышленные сплит-системы ROYAL CLIMA ESPERTO предназначены 

для установки в офисах, конференц-залах, торговых и складских помещениях, где есть требова­

ния по интеграции кондиционеров в охранно-пожарные и антикражные сигнализации, а также 

системы управления доступом. Серия ESPERTO представлена сплит-системами кассетного, каналь­

ного, напольно-потолочного и колонного типов. 

•	 Функция IFEEL

•	 Зимний комплект в стандартной 
комплектации — работа 
на охлаждение до -25 °С* 

•	 Опциональная установка зимнего 
комплекта — работа на охлаждение 
до -40 °С* 

•	 Антикоррозионное покрытие 
теплообменников Golden Fin

•	 Увеличенная длина трассы  
(до 50 м на некоторых моделях)

•	 Низкий уровень шума

Классические полупромышленные сплит-системы ROYAL CLIMA ESPERTO

* для моделей 36/48/60



24-часовой  
таймер

Удобство  
передвижения
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Мобильный комфорт

•	 Энергоэффективность класса А

•	 Электронное управление

•	 4 режима работы: охлаждение, обогрев, 

осушение, вентиляция

•	 2 скорости вентилятора

•	 Режим СОН

•	 Самодиагностика неисправностей

•	 Автоматическое испарение конденсатаRO
YA

L C
LIM

A  
CA

RO
RO

YA
L C

LIM
A  

CU
BO

•	 Энергоэффективность класса А

•	 Электронное управление

•	 4 режима работы: охлаждение, обогрев, 

осушение, вентиляция

•	 3 скорости вентилятора

•	 Поддержание комфортной температуры

•	 Самодиагностика неисправностей

•	 Автоматическое испарение конденсата

•	 Автоматические горизонтальные жалюзи, 

управляемые с пульта ДУ

Мобильные кондиционеры ROYAL CLIMA CARO

Мобильные кондиционеры ROYAL CLIMA CUBO

С
ерия CARO отличается элегантным дизайном и удобством управления с помощью понятной 

электронной панели. Мобильные кондиционеры серии CARO имеют функцию поддержания ком­

фортной температуры в помещении и режим СОН, позволяющий эксплуатировать устройство 

во время отдыха. Передвигать CARO удобно с помощью эргономичной ручки на корпусе и мобиль­

ных колесиков в  основании прибора. Мобильные кондиционеры этой серии прекрасно подходят 

для использования в квартирах, домах или на дачах, так как их удобно перевозить с собой в машине 

по необходимости. В комплекте поставляются все необходимые аксессуары и удобный, эргономич­

ный пульт дистанционного управления.

М
обильные кондиционеры серии CUBO — разумный выбор для создания комфортной атмос­

феры в различных помещениях благодаря их широким функциональным возможностям. Они 

оснащены регулируемыми жалюзи, имеют четыре режима работы и две скорости вентилятора. 

Запрограммировать работу кондиционера позволяет 24-часовой таймер. А функция самодиагности­

ки подскажет, если с прибором что-то не так. В комплекте с устройством идет полный набор необхо­

димых аксессуаров и удобный пульт управления.
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Осушители не хотите ли?

О
сушители воздуха ROYAL CLIMA позволяют быстро снижать уровень влажности в  помещении. 

Это особенно актуально в местах постоянного пользования водой — постирочные комнаты, ван­

ная  — и  подвальных и чердачных помещениях. Осушители также используются для ускорения 

сушки белья. Особенно важно поддерживать оптимальный уровень влажности в доме в период меж­

сезонья.  Повышенная влажность не только неприятна, но и опасна для здоровья. Из-за нее могут за­

потевать окна, возникнуть затхлость и плесень. 

Производительность осушителей воздуха ROYAL CLIMA — от 10 до 40 литров в сутки. Выбор осуши­

теля зависит от площади помещения и уровня влажности. Приборы ROYAL CLIMA просты в исполь­

зовании и многофункциональны: высокоточный гигростат поддержит установленный пользователем 

уровень влажности, а две скорости вентилятора помогут поскорее справиться с задачей. Настраи­

вание и наблюдение за работой осушителей ROYAL CLIMA происходит с помощью информативного 

LED-дисплея и удобной электронной панели управления. Важно учитывать, что чем выше влажность, 

тем более мощный прибор потребуется.
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Согревающие технологии
Электрические конвекторы ROYAL CLIMA LUMINO Meccanico

•	 Нагревательный элемент  
X-ROYAL LONG LIFE HEATER

•	 Механическая панель управления

•	 Система безопасной эксплуатации Security Project

•	 Высокоточный механический термостат 
для настройки и поддержания требуемой 
температуры в помещении

•	 Универсальная настенная и напольная 
установка 

•	 Корпус повышенной прочности

•	 Красная или зеленая подсветка

С
ерия конвекторов LUMINO Meccanico — это лаконичный дизайн и высокое качество. 

Основное преимущество конвекторов этой серии — монолитный нагревательный элемент 

X-ROYAL LONG LIFE HEATER, имеющий х-образную форму и специальное расположение нити 

накаливания. Эта особенность позволяет повысить теплообмен и эффективно распределить тепло 

по всей площади. Система безопасной эксплуатации Security Project предотвратит перегрев при­

бора и выключит его при наклоне более чем на 45°. Конвекторы LUMINO Meccanico представлены 

моделями двух цветов: белом и черном — и имеют мягкую подсветку-ночник, работающую автономно 

от нагревательного элемента.

•	 Cистема безопасной эксплуатации Security 
Project

•	 3 режима нагрева воздуха: мягкий, средний 
и интенсивный

•	 Удобная эксплуатация. Эргономичный 
фрикционный поворотный переключатель. 
Удобная ручка для перемещения

•	 Легкая установка. Опорные ножки 
с мобильными роликами обеспечивают 
легкую установку и перемещение прибора

•	 Увеличенная длина шнура питания 1,5 метра

Масляные радиаторы ROYAL CLIMA LAGGIO NERO

К
лиматическое произведение искусства — новая серия радиаторов LAGGIO NERO!

Необычайно стильный и функциональный радиатор LAGGIO NERO обладает уникальной запа­

тентованной формой ребер ROYAL WAVE. Они имеют увеличенную площадь — 137×580 мм, что, 

в свою очередь, увеличивает площадь контакта с воздухом на 70 %, по сравнению со стандартными ра­

диаторами. Это значительно повышает теплоотдачу, а нагрев помещения происходит на 34 % быстрее. 

Радиаторы серии LAGGIO NERO имеют 3 режима нагрева воздуха и автоматическое поддержание за­

данной температуры — термостат.

Благодаря использованию экологически чистого масла и многоступенчатой системе его очистки 

по стандарту HD 300 радиатор работает без шума и запаха. 
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Увлажнители воздуха, 
повышающие комфорт 

Мойка воздуха ROYAL CLIMA AURORA

Увлажнитель воздуха ROYAL CLIMA AIROLE Pro

М
ногофункциональное устройство 5 в 1: 

очистка воздуха, увлажнение, аромати­

зация, гигростат, термометр. С помощью 

3D-губки AURORA способна очистить воздух 

от пыли, пыльцы, пуха и  шерсти животных. 

Функция увлажнения поможет справиться 

с сухим воздухом в доме за короткое время. 

Управлять мойкой воздуха AURORA можно 

по  Wi-Fi через приложение SmartLife.

В 
этой серии увлажнителей воздуха ре­

ализованы все основные и самые вос­

требованные функции подобных при­

боров. Помимо стандартного увлажнения 

в  AIROLE  Pro присутствует режим «Теплый 

пар» для быстрой и  эффективной борьбы 

с сухим воздухом. Увеличенный объем ре­

зервуара для воды позволяет увлажнителю 

непрерывно работать на протяжении 13 часов. 

Приятным дополнением стала функция арома­

тизации воздуха для создания не только здо­

рового, но и приятного микроклимата в доме. 

О
птимальным уровнем влажности считается показатель 30–60 %. Увлажнители воздуха 

ROYAL  CLIMA — это современное многофункциональное решение проблемы сухого воздуха 

в  помещении. Они имеют встроенный гигростат, определяющий текущий уровень влажности 

и поддерживающий заданное значение. Бесшумная работа и увеличенный бак для воды позволяют 

эксплуатировать их даже во время длительного сна и отдыха.  

Флагманы 2024–2025 
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Увлажнитель воздуха ROYAL CLIMA LAURO Pro

Х
ай-тек-новинка ROYAL CLIMA органично 

впишется в интерьер в стиле минимализм 

или лофт. Режим «АКВА БОМБА»  — 

это палочка-выручалочка, когда за короткое 

время в помещении необходимо повысить 

уровень влажности. Для очистки и умягче­

ния воды в  ASTI предусмотрен специальный 

фильтр. На информативной электронной па­

нели отображаются режим скорости выхо­

да пара, таймер и относительные влажность 

и температура. Стильный эргономичный пульт 

добавит приятных впечатлений от использо­

вания ASTI.

О
ригинальная конструкция LAURO Pro 

обеспечивает высокую подачу пара 

до 1,3 м, за счет чего происходит быстрая 

циркуляция увлажненного воздуха в помеще­

нии. Можно выбрать один из трех режимов 

скорости выхода пара, а с помощью гигроста­

та выставить желаемый уровень влажности 

от 40 % до 90 %, который отразится на ярком 

индикаторе электронной панели. Режим ио­

низации в LAURO Pro позволяет очищать воз­

дух от пыли и вредных микрочастиц, снижая 

при этом негативное воздействие от излуче­

ния мониторов. 

Увлажнитель воздуха ROYAL CLIMA ASTI

В 
сезоне 2024–2025 все большую популярность набирают увлажнители воздуха, соот­

ветствующие запросу клиента в удобстве и дизайне: для некоторых потребителей это 

простое механическое управление, а для других — управление по Wi-Fi. 

Если несколько лет назад мы могли говорить о запросе клиента в цене и функциональ­

ности, то теперь эти критерии отходят на базовый уровень при выборе товара и не явля­

ются финальными в принятии решения о покупке. Сейчас на рынке представлен широкий 

ассортимент увлажнителей воздуха в рамках одного ценового сегмента и схожести по ха­

рактеристикам. Поэтому клиент в пределах своего ценового ожидания и желаемых пара­

метров принимает окончательное решение о покупке, если ему нравится дизайн прибора, 

а его управление для него комфортно и удобно.

Новинки сезона 2024-2025 года уже представлены в нашем ассортименте и соответствуют 

основной тенденции этого года. Новые увлажнители воздуха абсолютно точно удобны, у всех верхний залив воды. 

Также появилось несколько моделей с Wi-Fi-управлением через приложение SmartLife.

Особое внимание уделяем дизайну — не только внешнему виду, но и конструкции. Для нас важен материал пластика, 

устройство внутри прибора, надежность креплений, точность и удобство нажатия клавиш.  

С каждым годом мы стремимся предоставить потребителю товар лучшего качества, обращая внимание даже на мель­

чайшие детали.

Наталия Чуканова
продакт-менеджер в категории 
«Обработка воздуха»
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Форма воды 

В
одонагреватели ROYAL CLIMA — это эффективное решение для горячего водоснабжения в квар­

тире или доме. Широкий модельный ряд позволяет подобрать прибор под любые запросы 

пользователя: от компактного 7-литрового водонагревателя до объемного 100-литрового. Водо­

нагреватели ROYAL CLIMA имеют высокий класс влагозащиты IPX4 и заботливый режим iLike, позво­

ляющий устанавливать комфортную температуру воды и экономить электроэнергию.

Водонагреватели ROYAL CLIMA NIKA Inox

Э
то серия узких водонагревателей с диа-

метром корпуса всего 27 см. В водона­

гревателях NIKA Inox установлен дол­

говечный медный нагревательный элемент 

ROYAL Clima Cu+ мощностью 2кВт, который 

позволяет быстро нагреть воду. Внутренний 

бак выполнен из высококачественной нержа­

веющей стали Goliath. Серия NIKA Inox пред­

ставлена двумя моделями баков с внутренни­

ми резервуарами объемом 30 и 50 л. RO
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Водонагреватели ROYAL CLIMA PUZZLE

Н
астоящая находка для хозяек: водона­

греватель с объемом бака 7 литров — 

идеален для кухни! Достаточно лишь 

смонтировать патрубки подачи воды и вклю­

чить прибор в сеть. Вода нагреется до ком­

фортной температуры 55 °С всего за 15 ми­

нут благодаря нагревательному элементу 

ROYAL IN+ мощностью 1,5 кВт. У водонагре­

вателей серии PUZZLE стильная, функцио­

нальная и простая панель управления с ин­

дикацией питания и нагрева. 

Водонагреватели ROYAL CLIMA ELEGANTE

К
орпус водонагревателей выполнен 

в  SLIM-дизайне, что позволяет раз­

местить его даже в ограниченном 

пространстве. Контролировать темпера­

туру воды удобно благодаря термометру 

на фронтальной части прибора. В серии 

ELEGANTE предусмотрена система безо­

пасной эксплуатации Security Project: защи­

та от избыточного давления воды, протечек 

и перегрева. 

Водонагреватели ROYAL CLIMA QUATTRO

С
ерия компактных водонагревателей 

с  внутренним резервуаром объемом 

10 и 15 л, выполненных в стильном дизай­

не. Благодаря своим небольшим размерам 

приборы этой серии можно устанавливать 

как над, так и под раковиной. Современный 

пенополиуретановый термоизолирующий 

материал равномерно «без пустот» распре­

делен между внутренним баком и корпусом. 

В  QUATTRO реализована технология DUO 

BIO GLASS Technology — равномерное по­

крытие внутренних резервуаров увеличен­

ным слоем антибактериальной стеклокера­

мической BIO-эмали.
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Свежий воздух  
в любое время года c ROYAL CLIMA

Приточно-вытяжная вентиляционная установка ROYAL CLIMA FIATO

F
IATО способен обеспечить комфортный микроклимат в доме без сложного монтажа и без при-

менения электронагрева. Небольшие размеры и лаконичный внешний вид не испортят дизайн 

всего помещения. Прибор работает попеременно на приток и вытяжку циклично по 65 секунд. 

Его производительности достаточно для помещений площадью до 30 м2. Благодаря двухступенчатой 

системе очистки воздуха в помещение не поступают пыль, пух и пыльца. Вентиляционная установка 

FIATО эффективно работает при наружной температуре воздуха до -25 °С, подавая в помещение 

воздух комфортной температуры. Керамический теплообменник нагревает приточный воздух энер­

гией вытяжного, за счет чего удается значительно экономить электроэнергию.

•	 2 цикла: приток и вытяжка

•	 2-ступенчатая система очистки воздуха: фильтры 

грубой очистки G3, фильтр тонкой очистки F7 (опция)

•	 3-скоростной бесшумный EC-электродвигатель

•	 Керамический теплообменник эффективностью до 92 %

•	 Низкий уровень шума от 11 дБ(А)

•	 Эргономичный пульт дистанционного управления

•	 Простой монтаж даже на чистовую отделку

•	 Управление со смартфона (для модели RCF-70 LUX)RO
YA
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Приточно-очистительный комплекс ROYAL CLIMA BREZZA

Приточно-очистительный комплекс ROYAL CLIMA BREZZA LUNA

B
REZZA обеспечивает свежим, очищенным и насыщенным кислородом воздухом с улицы поме­

щение площадью до 75 м2. Высокоэффективная 5-ступенчатая система фильтрации очищает 

воздух до 99,5 %, препятствуя проникновению неприятных запахов, пыли и аллергенов. При­

точно-очистительный комплекс серии BREZZA имеет 6 режимов работы и 6 скоростей вентилятора, 

благодаря чему воздушный поток равномерно распределяется по всему помещению. Управлять ком­

плексом можно через приложение SmartLife (только RCB 150 LUX). Низкий уровень шума во время 

работы BREZZA не помешает заниматься привычными делами или отдыхать. 

Н
овинка в линейке настенных установок — ультракомпактный приточно-очистительный ком­
плекс BREZZA LUNA RCB 80 LUX.
Модель со стильным дизайном — черный матовый корпус идеально впишется в современный интерьер.

Наличие 4-х скоростей позволяет выбрать комфортную производительность комплекса, создавая 
благоприятные условия для работы и отдыха.

•	 Современный и привлекательный дизайн

•	 3-ступенчатая система очистки воздуха: 

предварительный сетчатый фильтр, 

механический фильтр тонкой очистки F7 

и угольный фильтр

•	 Встроенный электрический  

РТС-нагреватель

•	 Встроенный Wi-Fi-модуль

ROYAL CLIMA  
BREZZA LUNA

Ультракомпактная новинка 

с возможностью управления 

со смартфона.
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•	 A+++/A+++ — наивысшая сезонная 
энергоэффективность

•	 От 19 дБ(А) — низкий уровень шума

•	 Уникальная мягкая подача воздуха Soft Air

•	 2 независимые горизонтальные жалюзи

•	 Встроенный Wi-Fi

•	 Голосовое управление через Алису

•	 Мощный ионизатор – Plasmaster Ionizer

•	 Управление горизонтальными 
и вертикальными жалюзи с пульта

•	 Скрытый дисплей с мониторингом 
электропотребления

•	 Инверторный компрессор LG с двойным ротором

•	 10 лет гарантии на компрессор

•	 Внутренние блоки также подходят 
для мульти сплит-систем

Н
овая серия инверторных сплит-систем LG Deluxe Pro обладает уникальной системой распределения 

воздушного потока благодаря двум независимым горизонтальным створкам жалюзи и специальному 

дефлектору на фронтальной панели. Сплит-системы Deluxe Pro имеют наивысший класс сезонной 

энергоэффективности A+++. Режим непрямой мягкой подачи охлажденного воздуха Soft Air обеспечива­

ет комфортное объемное охлаждение помещения без сквозняков. Инновационная функция очистки замо­

раживанием Freeze Cleaning удаляет загрязнения и обеззараживает теплообменник внутреннего блока. 

Воздух в  помещении будет не только свежим, но и здоровым благодаря комплексной системе очистки.

Новая флагманская серия 
сплит-систем LG Deluxe Pro

Работает
с АлисойL
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Soft Air 
Мягкое охлаждение

Две независимые жалюзи 
и дополнительный дефлектор 
на фронтальной панели
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VRF-системы HISENSE  
HI-SMART серии A

VRF-системы HISENSE  
HI-SMART серии H5

Высокие технологии HISENSE VRF 
для высоких домов

VRF-системы HISENSE HI-SMART серий Mini — это оптимальное решение для кондиционирования зда­
ний с ограниченным пространством под оборудование. VRF-системы HI-SMART серий Mini с  успехом 
применяются при высокоэтажном строительстве, где запрещено видимое размещение оборудования на 
фасадах зданий. Они легко встают в корзины для кондиционеров или выделенные ниши. При своих не­
больших габаритах эти серии VRF-систем сохраняют высокую производительность — они могут снабжать 
холодом несколько внутренних блоков, что позволяет создать свой микроклимат в каждом помещении. 

VRF-системы HISENSE HI-SMART серии A отли­
чаются самыми компактными наружными блока­
ми на рынке. Блок на 8 кВт имеет глубину всего 
32 см (при высоте 37 см).

Более того, система работает в широком диапазоне 
температур, в режиме охлаждения от -5 до +59 °C 
DB и режиме обогрева от -21 до +17 °C WB.

Тестовый запуск оборудования осуществляется 
одним нажатием кнопки на проводных пультах 
или плате наружного блока. Эта удобная функ­
ция сильно упрощает процесс тестового пуска.

HI-SMART A обеспечивает возможность за­
кладки трасс длиной до 75 м, при общей длине 
трубопровода до 120 м. Разница высот между 
внешним и внутренними блоками может со­
ставлять до 30 м. Возможно подключение 
до  13  внутренних блоков. Эти допуски зна­
чительно облегчают проектирование систем, 
по сравнению с мульти сплит-системами. 

VRF-системы HISENSE Hi-Smart серии H5 имеют 
передовую конструкцию: увеличенную площадь 
ламелей теплообменника и вентилятор диаметром 
600 мм с оптимизированной формой лопастей. 

В данной серии реализована функция возврата 
хладагента в наружный блок одним нажатием 
кнопки. Благодаря этой функции проводить диа­
гностику и обслуживание системы станет намно­
го быстрее и дешевле.

Более того, при внезапном отключении электро­
энергии запорный блок может автоматически 
закрыть клапаны для предотвращения утечек.

В ассортименте представлены модули от  12 
до 45 кВт. 

Впервые в модельном ряде Mini VRF-систем но­
вые модули производительностью 40 и 45 кВт. 
Двухвентиляторные блоки можно комбиниро-
вать, таким образом получая единую систему 
производительностью до 90 кВт по холоду. 

В 
2024 году «БРИЗ — Климатические системы» получила заслуженную  
награду на Глобальной Партнерской конференции HISENSE HVAC в Китае 
и вошла в ТОП-5 стратегических Партнеров компании в мире.
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VRF-системы HISENSE HI-FLEXI cерии S5 
представлены более мощными модулями 
на 90, 95, 101, 107, 112 и 117,5 кВт, что обеспечи­
вает сокращение площади под блоки на 15 %, 
по  сравнению с  серией SXA. Это позволяет 
обеспечивать эффективную установку, осо­
бенно в ограниченном пространстве.

Блоки серии S5 оптимизированы для максималь­
ной общей длины трубопровода 1200 м и макси­
мальной длиной трубопровода 220  м (эквива­
лентная длина 260 м). Кроме того, максимальное 
соотношение подключения внутреннего и на­
ружного блоков было увеличено до 200 %, что 
значительно упрощает проектирование. 

Серия S5 оснащена функциями автомати­
ческой заправки и определения необходимо­
го объема хладагента. Это позволяет оптими­
зировать процесс установки и обслуживания.

Для диагностики проблем в оборудовании 
предусмотрен NFC-модуль — достаточно про­
сто поднести телефон к устройству.

VRF-системы HISENSE  
HI-FLEXI серии S5

Рост многоэтажного строительства 
позволил увеличить количество 
проектов с применением 
водоохлаждаемых VRF-систем.

В 
уходящем году произошел лавинообразный 
рост проектов с применением водоохлаждаемых 
VRF-систем. Данное оборудование и раньше было 

в портфеле, но пользовалось очень редким спросом. 
В 2024 году это оборудование кратно увеличило свою 
представленность на рынке и при реализации объек­
тов. В основном это связано с резким ростом строи­
тельства высотных зданий, свыше 150 метров, для ко­
торых данное решение является оптимальным с точки 
зрения эффективности, занимаемой площади, а также 
сохранения архитектурного вида объекта. По завере­
ниям наших Партнеров из компании HISENSE, нами 
был реализован самый большой объект за пределами 
Китая на данном виде оборудования. Этот объект  — 
жилой комплекс MOD в Москве. Суммарно за про­
шедший год мы реализовали свыше 3000 наружных 
блоков VRF-систем всех видов. В новом 2025 году нас 
ждет еще много нового, почти полностью поменяет­
ся линейка VRF HISENSE. Появятся новые наружные 
блоки с воздушным охлаждением конденсатора, они 
будут более производительными, компактными и при 
этом сохранят высокую энергоэффективность. Уве­
рен, это позволит нам сохранить ведущие позиции 
в  продажах оборудования этого сегмента и закре­
питься в качестве ТОП-1. 

Константин Григорьев
Технический директор,  
кандидат технических наук
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Интеллектуальные  
сплит-системы HISENSE  

В 
сплит-системах серий VISION PRO SUPERIOR DC Inverter и VISION PRO CARBON SUPERIOR DC Inverter 
от HISENSE реализована инновационная концепция дизайна внутреннего блока в сочетании с передо­
выми техническими характеристиками и функциями. Благодаря технологии FULL 3 DC Inverter сплит-си­

стемы серии VISION PRO имеют превосходные данные производительности и максимальный класс сезон­
ной энергоэффективности А+++/А+++. Кондиционеры этой серии могут работать на обогрев при наружной 
температуре воздуха до -25 °С. Интеллектуальная функция SMART EYE сканирует пространство вокруг, 
определяя местоположение человека, и направляет поток воздуха в его сторону или в противоположную. 
Сплит-системы оснащены продвинутой системой фильтрации и очистки воздуха, в состав которой входит 
мощный ионизатор Hi-Nano, который успешно справляется с различными видами вирусов, бактерий и ал­
лергенов. Инновационная функция самоочистки теплообменников внутреннего и наружного блоков замо­
раживанием FULL ICE Clean предотвращает накопление загрязнений, появление неприятных запахов и за­
болеваний.Сплит-системы серий VISION PRO SUPERIOR DC Inverter и VISION PRO CARBON SUPERIOR DC 
Inverter работают очень тихо, поэтому не помешают даже самому чутком сну — их уровень шума от 18 дБ(А). 
Множество вариантов управления кондиционером включают в себя пульт, голосового помощника, приложе­
ние для телефона, возможность подключения к системе Умный дом и карте гостя.

•	 Энергоэффективность класса А+++

•	 Технология SMART EYE

•	 Подогрев дренажного поддона наружного блока

•	 Дежурный обогрев +8 °С

•	 Встроенный модуль Wi-Fi

•	 Низкий уровень шума от 18 дБ(А)

•	 Управление голосовыми помощниками

•	  Самоочистка замораживанием FULL ICE Clean

•	 Интеллектуальная функция  
ASSISTANT INTELLIGENT

HISENSE VISION PRO  
SUPERIOR DC Inverter

HISENSE VISION PRO  
CARBON SUPERIOR DC Inverter
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Всегда с тобой!

М
обильные кондиционеры премиальной серии С — это сочетание лучших технологий и высо­

кого качества HISENSE, многофункциональность и высокий класс энергоэффективности.

Кондиционеры этой серии могут работать в 3 режимах: охлаждение, осушение и вентиляция. 

Благодаря 3 скоростям вентилятора можно настроить необходимый режим обдува. 

Режим Sleep поможет создать комфортные условия для сна и отдыха. Режим Super используется для 

оперативного охлаждения или осушения воздуха. Функция iFeel служит для поддержания нужной 

температуры в месте нахождения людей. 

Управлять мобильными кондиционерами серии С удобно по Wi-Fi через приложение HISENSE на телефоне. 

•	 А класс энергоэффективности 

•	 Встроенный Wi-Fi-модуль 

•	 3 режима работы 

•	 3 скорости вентилятора 

•	 Режимы Sleep, Smart, Super, функция iFeel3
режима  
работы

скорости 
вентилятора

Мобильные кондиционеры HISENSE серии С
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Сухой воздух со знаком плюс

О
птимальной производительностью по осушению воздуха — 12 л в сутки — отличаются осушители 

воздуха HISENSE AIR GO PRO. Эти приборы оснащены не требующим замены сетчатым фильтром 

очистки воздуха, что значительно упрощает уход за ними. Устанавливать и контролировать уровень 

влажности в диапазоне от 30 % до 80 % помогут встроенный гигростат и система контроля влажности. 

Для сбора конденсата предназначен специальный бак объемом 2 литра во фронтальной части корпуса. 

В AIR GO PRO присутствуют все основные функции и режимы работы: непрерывный режим, сушка бе­

лья, таймер. Управлять осушителем просто и удобно с помощью электронной панели сверху прибора.

•	 Режим сушки белья 

•	 Таймер 1–24 часа на выключение 

•	 Индикация текущего и установленного 

уровня влажности 

•	 Производительность 12 л/сут 

Осушитель воздуха HISENSE AIR GO PRO

Электронная панель 
управления
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FUNAI ONSEN FULL DC Inverter Heat Pump
Тепловой насос

Т 
епловые насосы FUNAI ONSEN FULL DC Inverter Heat Pump используют тепло из наружного воз­

духа для обогрева помещений даже при -30 °С на улице. Такие продвинутые климатические систе­

мы актуальны там, где невыгодны или отсутствуют другие способы отопления. 

Летом тепловой насос ONSEN может работать как кондиционер. Технология инжекции хладагента 

EVI TEC, реализованная в уникальных 2-ступенчатых компрессорах SMART 2-Stage, обеспечивает 

высокую производительность при низких температурах. 

•	 Высокая энергоэффективность А+++

•	 Управление по Wi-Fi 
Дистанционное управление и контроль работы  
со встроенным Wi-Fi-модулем.

•	 Низкий уровень шума 
Уровень шума внутренних блоков — от 18 дБ(А). 3-слойная шумоизоляция с металлизированным 
слоем делает тихим наружный блок, уменьшая его вибрацию.

•	 Работа на нагрев при отрицательных температурах 
Эксплуатация в качестве основного источника тепла в помещениях с круглогодичным 
проживанием. Отопление помещения при наружной температуре воздуха до -30 °С. 

•	 Система умного оттаивания SMART Super Defrost и нагреватель поддона SMART Super B-Heat 
Сокращение суммарного времени оттаивания до 50 % и запуск этого режима до 30 % реже.

•	 8-ступенчатая система очистки и подготовки воздуха SMART 8-Level 
Сверхмощный ионизатор PLASMA SMART, 6 фильтров тонкой очистки SMART MULTY Filter 
и усиленный противопылевой фильтр HD EXTREME

•	 Инновационная функция очистки теплообменника SMART ICE Clean  
После повышения температуры теплообменника иней начинает таять, выталкивая частицы грязи 
и бактерий.

САМЫЕ СОВРЕМЕННЫЕ 
И ОПЕРЕЖАЮЩИЕ ТЕХНОЛОГИИ

ТРАДИЦИИ 
КАЧЕСТВА И ПОСТОЯННОГО 

СОВЕРШЕНСТВОВАНИЯ

НАСТОЯЩИЕ ПРЕИМУЩЕСТВА  FUNAI



FUNAI KIRIGAMI
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В режиме многозадачности
Мульти сплит-системы FUNAI KIRIGAMI 

В 
мульти-сплит системах FUNAI KIRIGAMI реализована возможность подключения и компоновки 

до 5 внутренних блоков разного типа: настенные, средненапорные и низконапорные канальные бло­

ки. Таким образом закрывается потребность одновременного кондиционирования помещений разных 

площадей и назначений. Наружные блоки KIRIGAMI оборудованы штатным подогревом поддона. Это по­

зволяет им полноценно работать в режиме нагрева при наружной температуре воздуха до -22 °С. KIRIGAMI 

может работать в 4 режимах: охлаждение, обогрев, осушение и вентиляция. Во всех блоках присутствуют 

функция самоочистки Smart Clean и режим Smart Sleep. Управлять мульти сплит-системами удобно как 

классическим способом — при помощи пульта, так и современным — по встроенному Wi-Fi-модулю. 

•	 Энергоэффективность  

класса А++

•	 Широкий температурный 

диапазон эксплуатации

•	 До 5 внутренних блоков

•	 Встроенные модули Wi-Fi 

во всех внутренних блоках

•	 Увеличенная длина трасс 

(до 100 м)
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FUNAI JASMINE  
Мобильные кондиционеры

FUNAI CROCUS
Мобильные кондиционеры

К 
расивый и маневренный помощник в создании благоприятного микроклимата в доме в любую 

погоду. Мобильные кондиционеры серии JASMINE имеют 3 режима работы и 4 скорости венти-

лятора. От любопытных исследователей прибор защитит функция блокировки от детей. А их сон 

будет особенно сладок, если активирован ночной режим. Регулировать параметры работы JASMINE 

просто с помощью сенсорной панели управления. 

К 
омпактный и простой в установке и эксплуатации прибор с 3 режимами работы и 2 скоростями 

вентилятора. CROCUS оснащён терморегулятором, благодаря которому можно выставить жела­

емую температуру. Автоматическое испарение конденсата и самодиагностика неисправностей 

делают уход за прибором необременительным и легким. 

•	 Энергоэффективность класса А

•	 Панель управления TOUCH SCREEN

•	 3 режима работы: охлаждение, осушение 

и вентиляция

•	 4 скорости вентилятора: высокая, средняя, 

низкая, авто

•	 Автоматические жалюзи

•	 Энергоэффективность класса А

•	 Электронное управление

•	 3 режима работы: охлаждение, осушение, 

вентиляция 

•	 2 скорости вентилятора

•	 Таймер 24 часа

•	 Режим СОН

•	 Самодиагностика неисправностей

Все грани комфорта
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FUNAI MINAMOTO
Увлажнитель воздуха

FUNAI HATAMOTO 
Мойка воздуха

У 
влажнитель воздуха уже давно стал атрибутом привычной комфортной жизни человека наравне 

с роботом-пылесосом и умной колонкой. MINAMOTO — достойный представитель этой катего­

рии домашних гаджетов. 4 режима работы — увлажнение, ароматизация, гигростат и «Холод-

ная плазма» — помогут создать и поддержать идеальный микроклимат в помещении. Для оператив­

ного увлажнения очень сухого воздуха предусмотрена функция «Теплый пар». Скачав на смартфон 

приложение SmartLife, можно управлять MINAMOTO по Wi-Fi.

Ч 
истый воздух в помещении — залог хорошего самочувствия, особенно в сезон простуд и разгар цве­

тения. HATAMOTO улавливает пух, пыль, шерсть животных и пыльцу с помощью 3D-губки. Увели­

ченный объем резервуара для воды позволяет мойке беспрерывно работать на протяжении 9 часов. 

З 
доровый микроклимат в доме — это базовая потребность человека XXI века. Отслеживая клима­

тические тренды и разрабатывая собственные технологии, FUNAI предлагает рынку климатиче­

ские решения, отвечающие требованиям современного общества. 

•	 Интенсивность увлажнения до 450 мл/ч

•	 Увеличенный объем резервуара — 4 литра

•	 9 часов непрерывной работы 

на максимальной мощности без долива 

воды в резервуар

•	 3 в 1: Увлажнение + Очистка воздуха + 

Гигростат

•	 Очистка воздуха с помощью 3D-губки

•	 Интенсивность увлажнения до 450 мл/ч

•	 Увеличенный объем резервуара — 4 литра

управление микроклиматом 
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FUNAI YAKATA
Очистители воздуха

Э
тот умный прибор может похвастаться собственной системой анализа окружающего воздуха 

и цифровым отображением уровня техногенных частиц. Помимо многоступенчатой очистки 

в YAKATA присутствует и УФ-стерилизация воздуха. В зависимости от модели серии с вредны­

ми веществами и микроорганизмами борются функция «Холодная плазма» или ионизатор, делая при 

этом воздух свежим.  

•	 Сенсорная панель управления

•	 Встроенная система анализа окружающего воздуха

•	 Тихий ночной режим — всего 20 дБ(А)

•	 Интеллектуальный автоматический режим работы

•	 Цифровое отображения уровня техногенных частиц 

PM2.5; PM1*; PM10* в воздухе

•	 Многоуровневая фильтрация: сетчатый фильтр, 

HEPA-фильтр, активный угольный фильтр,  

УФ-стерилизации, ионизация*/холодная плазма

•	 Удобное управление по Wi-Fi*

•	 Совместим с голосовым помощником Алиса*

•	 Мягкая подсветка прибора*

•	 5 скоростей работы вентилятора*

* Для модели HAP-Y300S01W
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FUNAI TORII
Климатический комплекс

К 
ак проходя через врата Тории, человек очищает свои мысли, так и климатический комплекс 

TORII очищает воздух в помещении. 3-ступенчатая система фильтрации и функция увлажнения 

сделают воздух чистым и свежим, избавив от аллергенов, пыли, бактерий и неприятных запахов. 

24-часовой таймер позволяет запрограммировать включение и выключение прибора. 

•	 Интенсивность увлажнения до 600 мл/ч

•	 Очистка воздуха HEPA-фильтром класса H10

•	 Электронное управление, LED-дисплей, пульт ДУ

•	 УФ-стерилизация воздуха

•	 Увеличенный объем бака — 6 литров

Чистый воздух на раз, два, три…
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Ч 
тобы круглый год дышать свежим и чистым воздухом, необязательно переезжать на природу. 

Достаточно приобрести приточно-вытяжную установку серии FUJI X.P или FUJI X.D. Она подает 

свежий воздух с улицы, предварительно нагревая его при необходимости, и очищает от аллер­

генов и вирусов воздух внутри помещения. FUJI X.P и FUJI X.D — оптимальное решение для поме-

щений, где централизованная вентиляция отсутствует либо ее производительности недостаточно.

•	 Высокий расход воздуха — 150 м3/ч

•	 Стабильная работа при температурах 

до -20 °С

•	 Низкий уровень шума — от 20 дБ(А)

•	 Предварительные фильтры G3  

(приток и вытяжка)

•	 Фильтр сверхтонкой очистки HEPА 12 

•	 Ионизатор воздуха

•	 Wi-Fi-модуль

Эффективная вентиляция  
в компактном размере

FUJI
Приточно-вытяжные 
установки
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•	 Закрытый тип камеры сгорания 

•	 2 контура (ГВС и отопление)

•	 Тепловая мощность — 20 кВт и 24 кВт

•	 Электронная панель управления  
и LED-дисплей

•	 6 интеллектуальных режимов

•	 Электронный розжиг

•	 Вентилятор для удаления продуктов 
горения

•	 Защита от замерзания

•	 Многоступенчатая система безопасности

Надежность и безопасность
Д

вухконтурные котлы от всемирно известного производителя PHILIPS — одно из лучших решений 

в своём классе: качество, функционал, надежность и безопасность — вот основные принципы, 

которыми руководствовались инженеры компании PHILIPS при создании этих приборов. В обо­

рудовании PHILIPS используются лучшие компоненты: циркуляционные насосы от знаменитого произ­

водителя GRUNDFOS, расширительный бак ZILMET, клапаны от итальянского производителя SIT. 

Первичный теплообменник ETNA изготовлен из меди с дополнительным антиокисляющим покры­

тием. Латунная гидрогруппа, минимальное количество композитных материалов — залог надежно­

сти и  долговечности котлов этой серии. Многоступенчатая система безопасности, реализованная 

в ETNA, поможет защитить котел от перегрева и включения без воды. Внутри корпуса установлена 

дополнительная шумо- и гидроизоляция. Котел комплектуется оригинальным коаксиальным дымохо­

дом, выполненном из нержавеющей стали, и всеми необходимыми аксессуарами для монтажа. 

PHILIPS ETNA
Двухконтурные  

газовые котлы 



49

Горячая вода везде и всегда
Проточные водонагреватели 

PHILIPS Bath-S

А
ссортимент водонагревателей PHILIPS пополнился приборами проточного типа. Несмотря на свои 

компактные размеры, они способны быстро нагреть воду и обеспечить ей сразу несколько точек 

водоразбора. Проточные водонагреватели PHILIPS имеют 4-ступенчатую систему безопасности, 

в которую входят системы защиты от перегрева, включения без воды, утечки электричества, накипи. 

Удобство эксплуатации гарантируется автоматическим включением и выключением приборов, простым 

электронным управлением и ярким информативным LED-дисплеем. 

PHILIPS Via

Cтильная и компактная модель мощно­

стью 5,5 кВт. с возможностью регулировки. 

Модель обладает LED-дисплеем и электрон­

ной панелью управления, на которой можно 

установить желаемую температуру воды 

с  точностью до 1 °С. Производительность 

горячей воды до 3,1 л/мин.

PHILIPS Bath

Удобный, надежный и безопасный проточный 

водонагреватель мгновенно нагревает воду. 

Обладает литым алюминиевым нагреватель-

ным элементом мощностью 5,5 кВт. Водона­

греватель встраивается в систему водоснабже­

ния и обеспечивает стабильный поток горячей 

воды. Благодаря компактным размерам прибор 

можно установить даже в самом ограниченном 

пространстве. Модель оснащена электронной 

панелью управления и имеет производитель­

ность до 3,1 л/мин.

Компактная, но мощная модель проточного 

водонагревателя PHILIPS обладает высо-

кой производительностью горячей воды 

до 4,5 л/мин. и мощностью нагревательного 

элемента 8,5 кВт. Прибор имеет электронное 

управление и может работать в интеллекту­

альном режиме сезонного нагрева воды.
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Здоровье в каждой капле воды
Системы фильтрации воды PHILIPS

Проточные обратноосмотические системы фильтрации

P
HILIPS уделяет много внимания не только комфорту потребителей, но и их здоровью. 

Употребление чистой воды — это обязательный элемент ежедневного рациона человека. В воде, 

прошедшей через систему фильтрации PHILIPS, снижается содержание хлора, тяжелых метал-

лов, химикатов, вредных примесей и бактерий до 99 %. Такие системы фильтрации работают как 

автономно, так и от электросети и подключаются напрямую к водопроводу под раковиной. Обслужи­

вание и эксплуатация систем фильтрации PHILIPS крайне просты, а функция электронного контроля 

замены картриджа оповестит о необходимости установки нового фильтрующего картриджа.  

В отличие от классических систем фильтрации с обратным осмосом, в которых очищенная вода ак­

кумулируется в специальном резервуаре, инновационные технологии проточной обратноосмо-

тической фильтрации PHILIPS позволяют получить отфильтрованную воду в неограниченном 

количестве и без использования накопительного бака. Это происходит за счет высокопроизводи­

тельной мембраны и специального насоса, который подает нужное давление воды в систему.

Именно поэтому системы фильтрации PHILIPS не зависят от давления воды в системе холодного 

водоснабжения и всегда стабильно работают даже при низком давлении, а также имеют минималь­

ный сброс неотфильтрованной воды в дренаж.

Вода в данной системе проходит пять ступеней фильтрации: от простой механической очистки до самой 

глубокой очистки обратноосмотической мембраной, которая фильтрует все частицы крупнее 0,0001 мкм. 

Высокопроизводительная мембрана имеет один из самых высоких показателей не только по производи­

тельности, но и по ресурсу — до 18 тыс. литров, что эквивалентно 5 годам регулярного использования. 

Индикация ресурса картриджей, которая подскажет, когда необходимо заменить тот или иной картридж, 

расположена не только на корпусе системы, но и на самом кране подаче воды. А благодаря технологии 

QUICK TWIST замена картриджей производится максимально быстро и просто.

Самая производительная система в линейке PHILIPS  

со скоростью фильтрации до 2,1 л/минPHILIPS AUT7006/10
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AUT4030R400/10 — самая компактная система проточного обратного осмоса, которую можно 

установить даже в самых маленьких кухнях. Система обладает оптимальной производительно­

стью до 1,05 л/мин и внушительным ресурсом картриджа с обратноосмотической мембраной — 

до 8 тыс. литров. AUT4030R400/10 имеет два режима фильтрации воды: для бытового исполь­

зования и для питья. Обслуживать систему очень удобно благодаря технологии QUICK TWIST 

и системе индикации ресурса картриджей, которая подскажет пользователю, когда придет время 

менять картридж предварительной фильтрации либо картридж с мембраной обратного осмоса.

Модели AUT2016/10 и AUT3015/10 с производительностью 400 и 600 GPD (1,05 л/мин и 1,58 л/мин) 

выделяются среди остальных систем тем, что помимо высокой производительности у них есть еще 

двухконтурная система подачи воды: для бытового использования вода проходит через один контур 

предварительной фильтрации, а для питьевой воды — вода полностью проходит все этапы очистки. 

Данные системы оснащены системой отключения при обнаружении протечки и технологией QUICK 

TWIST для быстрой замены фильтрующих картриджей.

PHILIPS AUT3015/10PHILIPS AUT2016/10

PHILIPS AUT4030R400
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Многоступенчатые системы фильтрации 

Обратноосмотические системы фильтрации с накопительным резервуаром

Компактная система ультрафильтрации для обработки воды с помощью 3-х фильтров, выполняющих 

4-уровневую очистку. В процессе обработки вода избавляется от осадка, ржавчины, песка, вредных 

и токсичных веществ и неприятных вкусов и запахов. Для работы этой модели не требуется подключение 

к сети, а индикация замены картриджей работает от батареек. 

AUT3268/10 это классическая система обратного осмоса с накопительным баком. Система имеет 

два этапа предварительной очистки, блок с обратноосмотической мембраной и минерализатор, 

который восполняет баланс кальция и магния в воде, а также улучшает ее вкус.

PHILIPS AUT3234/10

PHILIPS AUT3268/10
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•	 Компактная облегченная конструкция

•	 Шнур питания 180 см

•	 Низкий уровень нагрева и вибрации

•	 Принудительная система циркуляции 
масла

•	 Большое смотровое стекло

•	 Высокий предельный вакуум

•	 Прочная и надежная конструкция

•	 Винтовые колпачки для защиты от грязи 
и пыли

•	 Совместимость с хладагентами  
R22, R32, R134A, R410A

•	 Удобные и четкие шкалы

•	 Высокая точность измерений

•	 Устойчивость к перепадам давления

•	 Эргономичный дизайн для комфортной 
работы

Контроль и точность LAMPRECHT
П

оявившийся в 2022 году в портфеле брендов «БРИЗ — Климатические системы» LAMPRECHT 

продолжает уверенно закреплять свои позиции на рынке решений для создания техноло­

гичных систем вентиляции и кондиционирования. Реализовать эффективное управление 

воздушными и водяными клапанами в системах отопления, вентиляции и кондиционирования 

воздуха позволяет широкая линейка электроприводов. Дренажные насосы (помпы) LAMPRECHT 

предназначены для качественного удаления конденсата из кондиционера. 

В 2024 году ассортимент инструментов и расходных материалов LAMPRECHT пополнился долго­

жданными новинками. 

Манометрические коллекторы LAMPRECHT предназначены для измерения и контроля давления 

и температуры в холодильных и кондиционированных системах и позволяют точно определить 

параметры работы системы.

Вакуумные насосы LAMPRECHT позволят быстро и эффективно удалить воздух и влагу из холо­

дильного контура. 
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•	 Максимальный вес до 100 кг

•	 Полная цифровая клавиатура и большой 

экран

•	 Звуковой сигнал достижения веса

•	 Программируемое прерывание заправки 

или эвакуации по весу (автоматический 

клапан)

•	 Размер платформы: 27x27 см

•	 Пластиковый кейс

•	 Замена штырьковых коннекторов 

для устранения возможных ошибок 

при подключении сигнальных и питающих 

проводов

•	 Замена корпуса поплавкового датчика — 

теперь он стал еще более компактным

•	 Замена прямой трубки на угловую 

для большего удобства монтажа поплавка 

напрямую от дренажного поддона сплит-

системы

Для эффективного обслуживания систем кондиционирования LAMPRECHT представил новин­

ку — весы для фреона, которые обеспечивают высокую точность и надежность при работе с хла­

дагентами. Новое оборудование позволяет измерять количество фреона, необходимое для за­

правки или эвакуации, обеспечивая безопасную и стабильную работу холодильных систем.

Улучшение потребительских свойств своей продукции — один из приоритетов специалистов 

LAMPRECHT. В 2024 году были внесены изменения в модель проточного дренажного насоса 

LAMPRECHT LP015-15FL: 

Эти помпы гарантируют не только эффективное удаление конденсата, способствуя стабильной 

и безопасной работе холодильных систем, но и удобство монтажа в компактных внутренних на­

стенных блоках.
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Собственный инспекционный 
контроль BREEZ на заводах в Китае

Д
ля «БРИЗ — Климатические системы» важнейший приоритет в работе — поставки высококачественной 

продукции на российский рынок. С 2013 года введена программа собственного инспекционного кон­

троля на всех заводах, где производится поставляемое БРИЗом климатическое оборудование.

На более чем 150 площадках производство контролируется на всех его этапах:

•	 Проведение аудита фабрик и проверка уровня их соответствия высоким стандартам компании БРИЗ

•	 Контроль испытаний продукции техническими специалистами в аккредитованных лабораториях

•	 Составление регламентов по каждому типу продукции, соответствующих требованиям нашей ком­
пании перед запуском производства

•	 Проверка качества используемого сырья и комплектующих в соответствии заявленным требова­
ниям и спецификации

•	 Тестирование производственного оборудования

•	 Контроль производства продукции на всем этапе сборки

По завершению производства проведение выборочной инспекции — тестирования на подтвержде­

ние отсутствия у продукции дефектов и ее полного соответствия стандартам качества компании.

На каждом этапе инспекции товар или его комплектующие выбираются для проверки произвольно. При 

выявлении брака продукция изымается с производственной линии до полного устранения недочетов. 

Благодаря такому ответственному подходу к вопросу качества поставляемой продукции «БРИЗ — 

Климатические системы» смог значительно снизить количество рекламаций из-за качества продук­

ции и, соответственно, затраты на ее гарантийное обслуживание. 

В 
первую очередь проверяется наличие у фабрик международного стандарта ИСО 9001, 
который устанавливает требования к системе менеджмента качества. Во время аудита 
проверяются все документы фабрики: полный анализ ее внешнеэкономической дея­

тельности, анализ технологии производства и происхождения исходного сырья и комплек­
тующих, оценка оборудованных производственных помещений, а также система контроля 
качества. На основании анализа полученных данных во время аудита формируется оцен­
ка рисков, что позволяет принять взвешенное решение о целесообразности сотрудниче­
ства с данным поставщиком. Поскольку модельный ряд нашей компании очень обширный, 
к  каждому типу климатической техники имеются специальные требования при проверке 
и тестировании. Во время инспекции продукция проходит проверку на работоспособность 
приборов во всех режимах, корректность работы индикации дисплея и пульта, проверка 
технических параметров. Проверка отсутствия нехарактерных шумов, вибраций и запахов. 
Испытания проводятся на стендах и в лабораториях как в термокамерах с различными тем­

пературными условиями, так и в шумоизоляционных помещениях по конкретному техническому заданию. Координация 
работы по осуществлению полного цикла контроля качества позволила сократить временные издержки на производ­
ство от недели до месяца, что позволяет своевременно отгружать товар и дает максимум возможностей полу­
чения продукции в необходимые сроки с гарантией качества.

Дмитрий Трухин
Руководитель инспекционной 
группы в Китае

Сокращение временных издержек на производство  
от 7 до 30 дней
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Владивосток

Хабаровск
Новосибирск

Челябинск

Красноярск

Иркутск

Екатеринбург

Пермь
Казань

Кемерово

Барнаул

Саратов

Уфа

Сочи

Самара Тюмень

ОренбургПятигорск

КраснодарНовороссийск

Ставрополь

Санкт-Петербург

Калининград

Ростов-на-Дону

Воронеж

Рязань

Волгоград

Москва

Нижний Новгород

Набережные Челны

Ярославль

АлматыБишкек

БРИЗ открывает  
новые горизонты 

П
ервые региональные дистрибьюторские цен­

тры «БРИЗ — Климатические системы» были 

открыты в 2013 году. Но и спустя 10 лет ком­

пания продолжает активно развивать дистрибью­

торскую сеть, охватывая теперь не только терри­

торию России, но и Казахстан и Кыргызстан. 

За 2023–2024 года открылись 8 новых дистри-

бьюторских центров: в Челябинске, Барнауле, 

Калининграде, Рязани, Ярославле, Тюмени, Сочи 

и Бишкеке (Кыргызстан). На конец года успешно 

работают 30 дистрибьюторских центров. 

В 2025 году планируется расширение дистрибью­

торской сети «БРИЗ — Климатические системы». 

К открытию готовятся новые филиалы в Ставро­

поле, Набережных Челнах и Новороссийске.

Каждый региональный дистрибьюторский 

центр — полноценный административный 

офис, шоурум с установленным оборудовани­

ем и склад, позволяющий разместить большое 

количество оборудования и обеспечить опера­

тивные поставки клиентам своего региона. 

Для оперативной доставки продукции во все 

регионы действуют 4 больших региональных 

распределительных центра, которые распо­

ложены в Краснодаре, Екатеринбурге, Ново­

сибирске и Владивостоке.

Масштабное территориальное развитие по­

зволяет компании своевременно реагировать 

на запросы дилеров и обеспечить высокий 

уровень сервиса для Партнеров.

* �карта опубликована по территориальному 
состоянию за 2021 год
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Владивосток
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Новосибирск

Челябинск

Красноярск

Иркутск

Екатеринбург

Пермь
Казань

Кемерово

Барнаул

Саратов
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Ставрополь

Санкт-Петербург
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Ростов-на-Дону
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Рязань
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Москва
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История
открытий 

П роработав в компании 9 лет, мне предложили от­
крыть филиал в Тюмени. Я не задумываясь отве­
тил положительно и в конце октября 2023 года 

уже был на месте. Собрал хорошую команду про­
фессионалов и при поддержке коллег вскоре от­
крылись и начали делать первые отгрузки со склада.
Тюменские Партнеры сразу оценили удобство и бли­
зость нас. Многие сомневающиеся Партнеры поняли, 
что мы не забираем у них часть рынка, а, наоборот, по­
могаем развиваться и зарабатывать с нами совместно.
Тюмень нас встретила очень хорошо. Мы с коман­
дой провели в 2024 году более 5 местных меропри­
ятий, на которые приехали Партнеры из дальних 
регионов, таких как Нижневартовск и Сургут.
БРИЗ действительно ждали в Тюмени! Практически 
с первых месяцев нам удалось увеличить клиент­
скую базу по Тюмени почти в два раза, объем про­
даж увеличился в 1,5 раза. Очень помогло открытие 
РРЦ в Екатеринбурге, откуда мы смогли подпитывать 
наш не очень большой, но вместительный склад.
Уровень продаж по всем группам товаров растет, 
особенно товарная группа «Вентиляция» — она вы­
росла в 4 раза! 
Партнерам удобно получать товар в Тюмени. Наше УТП —
доставка товара до склада или объекта Партнера в Тюме­
ни и Сургуте — было встречено на УРА.
БРИЗ становится ближе! БРИЗ помогает зарабаты­
вать! БРИЗ — команда профессионалов! И Тюмень 
в этом убедилась.

Олег Васьков
Руководитель обособленного 
подразделения компании 
«БРИЗ — Климатические 
системы» в Тюмени

1993
Москва

2013
Екатеринбург

Новосибирск

2016
Казань

2018
Ростов-на-Дону 

Самара

2019
Уфа

2020
Санкт-Петербург

Воронеж 

Пермь 

Красноярск

Хабаровск

2021
Владивосток

Пятигорск

Нижний Новгород

Волгоград 

Симферополь 

2022
Саратов

Кемерово

Иркутск

Оренбург

Краснодар

Алматы 

(Казахстан)

2023
Челябинск

Барнаул

2024
Рязань 

Калининград

Ярославль 

Бишкек  

(Кыргызстан)

Сочи

Тюмень
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Новые логистические центры 
в Москве

П
рилагая все усилия для развития долгосрочного и продуктивного сотрудничества и заботясь 

о комфорте своих Партнеров, «БРИЗ — Климатические системы» постоянно работает над улуч­

шением качества обслуживания. В 2024 году компания открыла новый оперативный склад 

МОС БРИЗ Рязанское и Дополнительный Распределительный Центр БРИЗ Софьино. Благодаря это­

му увеличилась суммарная площадь складских помещений, где представлен широкий ассортимент 

климатического оборудования, а дилерам стало удобнее забирать и отгружать продукцию с ближай­

шего к ним склада.

Московский Оперативный Склад БРИЗ Рязанское

Москва, ул. Стахановская, д. 25, стр. 1

600 м2
ПЛОЩАДЬ

ПАЛЕТОМЕСТ450

2 ПОГРУЗОЧНО- 
РАЗГРУЗОЧНЫX ВОРОТ

Дополнительный Распределительный Центр БРИЗ Софьино

Московская обл., Раменский г.о., квартал 4/2018, стр. 6/1, логопарк «Софьино»

БУФЕРНЫЙ 
СКЛАД 11 800 м2

МОЩНОСТЬ 
ХРАНЕНИЯ22 000 м3
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Н
а сегодняшний день на территории Москвы 

и области действуют 5 складов, на которых 

Партнеры могут получать продукцию. Таким 

образом, логистическая структура БРИЗ охваты­

вает все секторы территориального деления Мо­

сквы и ближайшего Подмосковья и позволяет Пар­

тнерам выбрать ближайший склад.

Открытие новых складов позволило максимально 

улучшить логистический сервис для московских 

клиентов — увеличить объем складских запасов 

продукции и обеспечить оперативную отгрузку. 

Растут не только складские площади компании, но 

и её транспортно-логистические возможности.

В 2024 году БРИЗ практически полностью отка­

зался от перемещений в филиалы сборным грузом 

через транспортные компании. Прямая доставка 

существенно оптимизировала затраты на пере­

возку и повысила качество сервиса для клиентов.

Благодаря работе на тендерных/аукционных пло­

щадках удалось подобрать транспортные компа­

нии для нужд регионов и Москвы. Ежемесячный 

анализ средней стоимости м3 позволяет зафикси­

ровать бронирование ТС на период и удерживать 

стоимость перевозок за 1 м3.

МОСКВА
МОС БРИЗ Рязанское 

ДРЦ БРИЗ Софьино

МОС БРИЗ Медведково 

ФРЦ БРИЗ Шереметьево

МОС БРИЗ Саларьево 

БРИЗ ЦЕНТРАЛЬНЫЙ ОФИС
Маркетинг-Холл
Учебный Центр

~70 000
ОБЩЕЕ КОЛИЧЕСТВО 

ПАЛЕТОМЕСТ

~75 000 м2

ОБЩАЯ ПЛОЩАДЬ

Н
а протяжении многих лет основными аспектами 
развития логистики распределения являются 
качественный и своевременный сервис для кли­

ентов. Для достижения поставленных целей мы неу­
станно движемся вперед, используя только лучшие 
мировые практики и опыт.  

В 2024 году на территории Москвы и области откры­
лись сразу 2 складские площадки. Это позволило 
развести потоки товародвижения в регионы и от­
грузки сетевым клиентам. На базе МОС БРИЗ Медвед­
ково открыт первый Дисконт-центр.

За 4 года общая площадь собственных склад­
ских площадей увеличилась более чем в 3 раза, 
на 52 000 м2, и сейчас составляет 75 000 м2.  

Во Владивостоке, Новосибирске, Екатеринбурге, 
Самаре и Ростове-на-Дону открыты Региональные 
Распределительные Центры, благодаря чему доступ­
ность и оперативность получения нашей продукции 
клиентами повысилась. 

Открылись склады обособленных подразделений  
в Рязани, Ярославле, Тюмени, Калининграде, Кирове.

В 2024 году мы увеличили количество точек достав­
ки в ТС по Москве при сохранении стоимости ТС 
за 1 рейс. Удалось оптимизировать процесс доставки 
в регионы и филиалы, объединив заказы по марш­
руту следования. Успешными оказались проекты 
«Кросс-докинг Сибирь» и «Кросс-докинг Юг», позво­
лившие ускорить доставку грузов в ОП и снизить за­
траты на транспортную логистику. Запущен проект 
по внедрению TMS AXELOT, который позволит авто­
матизировать процессы планирования внутригород­
ской и междугородней доставки, вести прозрачный 
учет затрат на логистику и влиять на их снижение.

Денис Купцов
Директор по логистике 
распределения
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Новые сервисы и возможности 
для Партнеров
На шаг ближе к потребителям

В 
рамках изменения сервисной политики компании в 2023 году была запущена экспериментальная 

Программа фирменного сервиса в Москве. 

В соответствии с Программой компания «БРИЗ — Климатические системы» приняла на себя 

обязательства по гарантийному обеспечению нашего оборудования напрямую для потребителей, 

сняв их с наших оптовых Партнеров и дилеров. Конечные покупатели могут обратиться по всем сер­

висным вопросам напрямую в БРИЗ по одному из нескольких телефонов.

Каждое обращение регистрируется в сервис­

ной базе и обрабатывается сотрудниками сер­

висного направления КОМФОРТ. Обращения 

принимаются по всем возможным каналам свя­

зи: звонки по телефонам кол-центров, формы 

обратной связи на сайте каждого бренда ком­

пании, электронная почта и мобильные чаты 

в WhatsApp и Telegram.

В 2024 году действие Программы было рас­

ширено на все регионы России. 

Программа подтвердила своевременность 

таких изменений в сервисной политике и ее 

эффективность.

В состав контакт-центра сервисного направ­

ления КОМФОРТ, помимо операторов, входят 

инженеры технической поддержки для опера­

тивного технического консультирования кли­

ентов (как потребителей, так и профессиона­

лов — дилеров и монтажников).

Для выездов по Москве и Московской области ор­

ганизован собственный Официальный Сервисный 

Центр (ОСЦ), в состав которого входят мобильные 

бригады высокопрофессиональных сервисных ин­

женеров, оснащенных брендированными автомо­

билями и всем необходимым профессиональным 

инструментом и диагностическим оборудованием.

Почти закончено тестирование нового сервисного 

программного комплекса БРИЗ.Сервис, который по­

зволит объединить в единой системе все сервисные 

службы компании и всех Партнеров сервисной сети 

Авторизованных Сервисных Центров (АСЦ). Новей­

шее ПО позволит сделать прозрачной всю работу по 

обработке сервисных обращений клиентов, повысит 

систему контроля за работой по всем обращениям, 

ускорит процессы передачи информации и опера­

тивность в работе с АСЦ, упростит все вопросы вза­

имодействия нашей компании с сервисными Партне­

рами, в т. ч. и по подготовке и принятию отчетности.

В 
2025 году планируется полноценное внедрение нового сервисного ПО, подключе­

ние к нему дополнительных модулей, позволяющих получать всестороннюю стати­

стику как по оборудованию и типам неисправностей, так и по работе АСЦ и наших 

сотрудников, а также производить полноценный анализ всех данных для работы с постав­

щиками по вопросам качества нашего оборудования. 

Активно ведутся разработка и внедрение Партнерских сервисных программ лояльности 

в отношении наших ключевых Партнеров. 

В новом году планируем расширить сеть АСЦ, в первую очередь, по наиболее быстрораз­

вивающемуся направлению — водонагревателям. 

Будет также расти количество филиалов, где есть штатные сервисные инженеры — для повы­

шения качества и оперативности решения сервисных вопросов в регионе. 
Александр Ярыгин
Руководитель сервисного  
направления сплит-систем  
и бытовой техники
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Портал BREEZ B2B

2024 год стал важной вехой для развития коммуникации БРИЗ с Партнерами — был запу­
щен Портал BREEZ B2B. Портал разработан с учётом современных требований биз­
неса, чтобы сделать сотрудничество с «БРИЗ — Климатические системы» ещё более 

удобным, прозрачным и эффективным. Это универсальный инструмент для взаимодействия с компа­
нией и круглосуточного управления заказами в режиме реального времени. Простой и интуитивно 
понятный личный кабинет B2B-портала позволяет значительно сэкономить время на стандартных 
процессах, дав возможность сосредоточиться на действительно важных задачах.

Уже более 3000 клиентов активно пользуются платформой, которая предоставляет круглосуточный 
доступ к заказам и гибкие условия их получения или доставки.

•	 Персональные цены с учетом клиентских 
скидок 
Отображение персональных цен на товары

•	 Актуальная информация по остаткам товаров 
Отслеживание информации по остаткам 
товаров на складах

•	 Поиск оборудования 
Лёгкий доступ к нужным товарам через удоб­
ные фильтры, артикулы и строку поиска.

•	 Полная информация по каждому товару 
Просмотр технических характеристик, нали­
чия на складе и цен 

•	 Оформление заказов 24/7 
Возможность круглосуточного заказа про­
дукции в любое удобное время

•	 Выбор склада и даты получения 
Гибкие настройки по выбору склада отгруз­
ки и дате доставки 

•	 Отслеживание статуса заказов  
Мониторинг выполнения заказа в режиме 
реального времени

•	 Мультикорзина 
Создание нескольких корзин для удобно­
го оформления разных заказов/проектов 
одновременно

•	 Гибкая система управления доступами 
участников Команды  
Настройка доступа участников Команды 
к разным плательщикам и договорам

•	 Оперативный повтор предыдущих заказов

•	 Обратная связь с менеджером 
Оперативное решение вопросов по заказам  

Возможности 
Портала BREEZ B2B

Мы приглашаем Вас стать частью нашей друж­
ной команды и получить все преимущества 
нового формата сотрудничества уже сегодня!

Более 12 000 заказов 
оформлено через BREEZ B2B
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•	 Сертификаты. Удобство скачивания серти­

фикатов дистрибьютора.

•	 Библиотека. Вся справочная информация 

по каждому товару: буклеты, инструкции, 

видеообзоры, сервисные мануалы.

•	 Товарная база для оперативной загрузки 

файла с каталогом продукции в удобном 

формате на сайты Партнеров

•	 API для загрузки информации о товар-

ных позициях на сайты: 

API Content — данные о категориях номенкла­

туры, брендах, самой номенклатуре и техни­

ческих характеристиках продукции; 

YML API — файлы для системы Яндекс.Маркет; 

API «Остатки» — информация о доступных 

остатках продукции на складах компании.

•	 Рекламная поддержка. Видео- и аудиоро­

лики, макеты для баннеров, наружной ре­

кламы, оклейки транспорта и размещения 

промозон в шоурумах — все материалы для 

быстрого запуска рекламных кампаний.

•	 Опрос. Удобно отправить запрос на созда­

ние курса.

•	 Уцененное оборудование

Личный кабинет 
на сайте BREEZ
Клиентам по-прежнему доступны сервисы 

личного кабинета на сайте компании «БРИЗ — 

Климатические системы»: 

С
о времен выпуска прошлого «Вестника» IT-депар­

тамент проделал большую работу и значительно 

нарастил компетенции. В 2024 году мы сдали объ­

емный проект полностью собственной разработки — 

BREEZ.Сервис, который позволит всем подключенным 

к нему сервисным центрам иметь личный кабинет у нас 

на сайте и оперативно вести коммуникации с головным 

офисом, заказывать запчасти онлайн и многое другое, 

что в итоге приведет к улучшению сервиса с нашей 

стороны для Партнеров и конечных потребителей.

С ростом компании растет и количество цифровых про­

дуктов, которые необходимо постоянно поддерживать 

и развивать. В наши обязанности входит внедрять новые 

продукты на всю компанию, не останавливая ее работу 

ни на минуту. Для этого огромное количество процес­

сов должно быть настроено как хорошие часы, чтобы 

сотрудники не чувствовали дискомфорта. Для этого 

специалисты технической поддержки находятся на свя­

зи практически круглосуточно, обеспечивая беспере­

бойную работу всех филиалов компании в России и СНГ.

1С Corp, логистические системы TMS и WMS, новая 

версия электронного документооборота — это лишь 

неполный список программ, которые были обновлены 

в течение года. Также регулярно совершенствуются ме­

ханизмы обеспечения информационной безопасности.

В будущем нас ждут еще более амбициозные и инте­

ресные проекты, такие как внедрение искусственного 

интеллекта и нейросетей, а также автоматизация ру­

тинных процессов.

Евгений Соколов
Директор 
по информационным 
технологиям
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Бизнес-конференции  
«БРИЗ — Климатические системы» 
В 

2024 году «БРИЗ — Климатические системы» провела рекордное количество бизнес-конферен­

ций для своих Партнеров и дистрибьюторов по направлениям Комфорт и Инжиниринг. Если сло­

жить все мероприятия, то наши эксперты выступали в среднем каждые 4 дня в разных городах 

не только России, но и зарубежья. Такие конференции позволяют участникам значительно обогатить 

свою базу знаний, расширить кругозор, выезжая на новые площадки, в том числе производственные, 

укрепить существующие и завести новые деловые связи, общаясь с коллегами из других регионов.

4 500
>80

47
>400

8

СПЕЦИАЛИСТОВ

КОНФЕРЕНЦИЙ

ГОРОДОВ

ЧАСОВ

ЧАСОВЫХ ПОЯСОВ
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Н
а протяжении 3 месяцев — с 23 января 

по 27 апреля — «БРИЗ — Климатические 

системы» проводила серию бизнес-кон­

ференций «Тенденции. Новинки. Точки роста» 

для своих Партнеров. 

Участники конференций подвели итоги 2023 года, 

обсудили планы дальнейшего сотрудничества, 

узнали о новинках ассортимента и конкурентных 

преимуществах климатического оборудования 

ROYAL CLIMA, Funai, HISENSE, LG, Hitachi, Zilon, 

ACS Klima, Coolnet, Eraco, Philips, Xigma и ULTIMA 

Сomfort. Особое внимание было уделено марке­

тинговой и сервисной поддержкам продуктов. 

Выступление каждого спикера было спланирова­

но и адаптировано с учетом специфики региона: 

климата, покупательской способности и востре­

бованности той или иной категории климатиче­

ского оборудования. Участники конференций 

также узнали о трендах и новых технологиях, ис­

пользуемых в климатической технике. 

Все конференции проходили на теплой дру­

жественной ноте, а после официальной ча­

сти гости продолжили общение в нефор­

мальной обстановке — во время фуршета 

они приняли участие в конкурсах и розы­

грышах ценных призов. 

Впервые площадкой для БРИЗ-конференции 

стала жаркая столица Кыргызской Республи­

ки  — Бишкек. Мероприятие было посвящено 

открытию там нового филиала и собрало бо­

лее 100 компаний — игроков рынка: проектные 

и монтажные организации, строительные ком­

пании и розничные продавцы бытовой техники.

Серия бизнес-конференций БРИЗ в 2024 году 

оказалась богата на события. Для главно­

го курорта страны — Сочи — она ознамено­

валась открытием нового филиала. Более 

50  специалистов климатического рынка оз­

накомились с образцами продукции компа­

нии и узнали об условиях сотрудничества.

Партнерские бизнес-конференции «БРИЗ  — 

Климатические системы» — всегда долгожданное 

событие и для организаторов, и для участников! 

Это прекрасная возможность встретиться, обсу­

дить волнующие темы, обменяться опытом, узнать 

о новинках и событиях отрасли и построить дол­

госрочные планы крепкого сотрудничества.

«Тенденции. Новинки. Точки роста» 

Н
ашей компании в этом году исполняется восемь лет. И с первых дней сотрудничества 

с компанией «БРИЗ — Климатические системы» мы ощущаем колоссальную поддержку. 

Мы вместе пережили непростые времена, такие как COVID-19 и нестабильные экономи­

ческие потрясения в мировой экономике. Иногда в процессе работы возникают споры, кото­

рые, порой, проходят в горячих дискуссиях. Но! По итогу 2024 года оборот между нашими 

компаниями вырос более чем в 10 раз и составил суммарные отгрузки более 20 тыс. единиц 

сплит-систем. Такими успехами не могут похвастаться остальные игроки российского клима­

тического рынка в нашем портфеле. Отличительная особенность компании — это технические 

инновации в области интернет-продаж. Так как ассортимент огромный, есть ряд инструментов 

для оптимизации по номенклатуре и ценам нашего сайта и сайта компании БРИЗ. На данный 

момент «БРИЗ — Климатические системы» — стратегический Партнер нашей компании. Жела­

ем успехов, а также новых побед в любых начинаниях!

Алексей Дудукин
«Эпоха климата» 
г. Москва
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Гостей радушно встречала топовая бизнес-пло­

щадка Москва-Сити — башня «Империя». На ме­

роприятии собрались 85 человек — специали­

сты климатического рынка России.

Эксперты ZILON рассказали о глобальном расши­

рении ассортимента бренда в 2024 году. Они пред­

ставили уникальный типоряд компактных вен­

тиляционных установок COMPACTAIR  by  ZILON 

с  предустановленной автоматикой и  современ­

ным пультом управления. Такая установка осна­

щена эффективными роторными регенератора­

ми, обеспечивающими энергоутилизацию тепла 

и влаги.

Каркасно-панельные вентиляционные уста­

новки GRANDAIR by ZILON производятся 

в  любых конфигурациях с использованием 

высококачественных комплектующих от ве­

дущих поставщиков.

Серия OPENAIR by ZILON представлена ши­

рокой линейкой изделий для наборной кру­

глой и прямоугольной вентиляции: вентиля­

торы, фильтры, нагреватели и охладители, 

воздушные клапаны, шумоглушители, сме­

сительные узлы и прочие элементы.

Компактные вентиляционные установки 

EASYAIR by ZILON подходят для использо­

вания в квартирах, домах и офисах и не тре­

буют сложного монтажа и проектирования.

В ходе конференции участники узнали, 

что вентиляционное оборудование ZILON 

успешно эксплуатируется не только в инже­

нерных системах зданий, но и в сооружени­

ях жилого, коммерческого, промышленного 

и социально-культурного назначения.

Кроме того, эксперты компании «БРИЗ —

Климатические системы» подвели итоги 

2023 года и определили свои планы в рамках 

развития климатического рынка в 2024 году. 

Специалисты ROYAL CLIMA и FUNAI также 

выступили на конференции и рассказали 

ее участникам об актуальных и будущих но­

винках своих брендов.

Приятным завершением конференции стали 

памятные подарки, розыгрыш призов и дру­

жеское общение в непринужденной обста­

новке, где участники обсудили волнующие 

их профессиональные вопросы. 

Презентация новой производственной 
линии ZILON в «Империи» 
В 

предпоследний день зимы, 28 февраля, «БРИЗ — Климатические системы» провела бизнес-кон­

ференцию для своих Партнеров. Основной темой встречи стали запуск новой производствен­

ной линии ZILON и планы по расширению производственных мощностей. 



66

Партнерские поездки

В 
конце марта ключевые Партнеры HISENSE получили возможность заняться промышленным 

туризмом, и не где-нибудь, а в Поднебесной. Всего состоялось две насыщенные событиями 

поездки. Гости посетили офис корпорации HISENSE и R&D центр, а также ознакомились с пол­

ным ассортиментом самого современного климатического оборудования в инновационном шоуру­

ме. Партнеры HISENSE посетили завод по производству VRF-систем в Циндао, а после отправились 

на предприятие по изготовлению бытовых и полупромышленных систем в Цзянмынь общей площа­

дью 280 000 м2. Экскурсанты своими глазами увидели все производственные этапы и собственные 

запатентованные разработки HISENSE в области робототехники, интеллектуальной навигации, обо­

рудования для автоматизации и др. 

Обширной была и культурная программа: российские Партнеры HISENSE посетили телебашню 

и  цирк Гуанчжоу, посмотрели экзотических животных в Сафари-парке и славно провели время 

за дружеской беседой в Циндаоском музее пива. 

Подобные поездки всегда не только приятны, но и позволяют значительно укрепить деловые свя­

зи, построить дальнейшие планы сотрудничества, поделиться опытом и познакомиться с производ­

ственными площадками мирового уровня. 

Загадочный Китай с HISENSE
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С
олнце, море, цветение тюльпанов… В  апреле 

2024 года была организована поездка в Тур­

цию для Партнеров «БРИЗ  — Климатические 

системы» направления Инжиниринг. Посещение 

завода ERACO — основная цель приезда гостей 

из России. Партнеры увидели 2 производствен­

ных цеха общей площадью 21 000 м2, где произ­

водится оборудование для кондиционирования 

воздуха и промышленного охлаждения. 

Но эта поездка не оставила бы такой теплый 

след в душах Партнеров «БРИЗ — Климатиче­

ские системы», если бы не знакомство с госте­

приимной Турцией. Встреча нашей делегации 

на заводе ERACO оказалась настолько радуш­

ной, что продолжилась вне его стен. Турецкая 

сторона устроила гала-ужин в честь приезда 

гостей из России, на котором столы ломились 

от национальных гастрономических изысков. 

Культурная программа тоже была запоминающейся: 

победители прогулялись по площади Таксим и ули­

це Истикляль, взглянули на город со смотровой 

площадки башни Галата, посетили Индустриаль­

ный музей Рахми М. Коча и, конечно, насладились 

национальной кухней и вечерней шоу-программой. 

В 
самый разгар зимы Партнеры «БРИЗ — 

Климатические системы» направления 

Инжиниринг отправились в удивительное 

путешествие на Байкал в рамках сотрудниче­

ства с VRF-системами HISENSE. Деловая про­

грамма поездки была очень насыщенной: кру­

глые столы и выступления экспертов БРИЗа, 

на которых спикеры подвели итоги 2023 года, 

обозначили планы на 2024 и подробно рас­

сказали о принципах центрального кондици­

онирования зданий и широких возможностях 

применения VRF-систем HISENSE на объектах 

разной сложности. 

Природа Байкала потрясающе красива, 

но  климат, особенно зимой, крайне суров, 

поэтому гостям пришлось основательно под­

готовиться к  поездке: собрать максимально 

теплые вещи и закупить специальное снаря­

жение для походов. 

В свободное время Партнеры общались в не­

формальной обстановке, исследуя местные тра­

диции и колорит: лепили бузы в бурятской дере­

веньке, обедали в национальной юрте на острове 

Ольхон и даже забрались на скалу Шаманка. 

Завораживающий 
Байкал c HISENSE VRF

Гостеприимная 
Турция c ERACO
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В 
марте Константин Григорьев, эксперт по 

оборудованию HISENSE, выступал на фо­

руме «Высотные здания. Инновационное 

оборудование и технологии инженерных си­

стем». В своем докладе он подробно осветил 

вопрос использования VRF-систем HISENSE 

с водяным охлаждением конденсатора и объ­

яснил, почему такие системы считаются наи­

более эффективными для использования 

в высотных зданиях.

Особое внимание было уделено способам 

контроля потребления энергии с исполь­

зованием VRF-систем в каждой квартире. 

Слушатели также узнали, что такие систе­

мы способны работать в связке с внешними 

устройствами: сухими охладителями, гидро­

модулями и др.

В 
июне на онлайн-форуме АВОК «СОВРЕ­

МЕННЫЙ ЗАГОРОДНЫЙ ДОМ. Иннова­

ционное оборудование и технологии 

инженерных систем» выступала эксперт по обо­

рудованию ZILON с  докладом «COMPAСTAIR 

by ZILON — легкость в  установке, удобство 

в использовании». Спикер подчеркнула, что 

приточно-вытяжные установки COMPAСTAIR 

by  ZILON  — это собственная разработка на­

шей компании, произведенная на своем за­

воде. В  ходе выступления были рассмотрены 

технологические решения в подвесных при­

точно-вытяжных установках ZPVR-N  EC, их 

преимущества и инновационность решений, 

примененных в ней. Эксперт ZILON выделила 

ключевые моменты, благодаря которым уста­

новки COMPACTAIR by ZILON удобны в запуске, 

эксплуатации и обслуживании.

«БРИЗ — Климатические системы» 
на онлайн-форумах АВОК
В 

этом году прошла серия онлайн-форумов АВОК, на которых наши эксперты рассказывали про 

климатическое оборудование и актуальные решения по вентиляции и кондиционированию по­

мещений, которые предлагает «БРИЗ — Климатические системы». 
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«БРИЗ — климатические системы» 
на Aquatherm Moscow 2024  
и AIRVent Moscow 2024 

2-я международная выставка оборудования, 

технологий и услуг для вентиляции, конди­

ционирования и холодоснабжения бытовых, 

коммерческих и промышленных объектов 

AIRVent Moscow прошла очень успешно и со­

брала 120 участников и более 7 500 посети­

телей. На площади 8 000 м2 был представлен 

весь спектр климатического оборудования 

и технологий: вентиляционное оборудование, 

оборудование для кондиционирования, систе­

мы коммерческого и промышленного холода, 

системы контроля качества воздуха и другие. 

Стенд «БРИЗ — климатические системы» был 

крупнейшим на этом мероприятии — целых 

200 м2. За всё время работы выставки его по­

сетили 2 500 человек, которые смогли под­

робно ознакомиться не только с бытовой кли­

матической техникой, но и промышленными 

системами вентиляции, кондиционирования 

и отопления.

С 
6 по 9 февраля 2024 года в Москве в «Крокус Экспо» прошли сразу две масштабные отраслевые вы­

ставки Aquatherm Moscow 2024 и AIRVent Moscow 2024. Будучи крупнейшим игроком на российском 

рынке климатического оборудования, «БРИЗ — климатические системы» приняла участие в них обеих.

Уже в 28 раз свои двери для посетителей откры­

ла международная выставка бытового и  про­

мышленного оборудования для отопления, 

водоснабжения, инженерно-сантехнических си­

стем, бассейнов, саун и спа Aquatherm Moscow. 

Экспозиция расположилась на 39 000 м2 и при­

влекла более 29  000  посетителей из 34 стран 

мира, а более 700 производственных и торго­

вых компаний приняли в ней участие.

Наша компания, являясь эксклюзивным дис­

трибьютором PHILIPS в России и странах ЕАЭС 

в  категориях «Электрические водонагревате­

ли», «Газовые колонки», «Газовые котлы» и «Си­

стемы фильтрации питьевой воды», представи­

ла широкий ассортимент как уже заслужившего 

доверие покупателей оборудования, так и но­

винок бренда. За 4 дня выставки стенд PHILIPS, 

общей площадью 50 м2, посетили 1  500  чело­

век: руководители, специалисты проектных, 

монтажных и строительных организаций. 

AIRVent Moscow:

ПОСЕТИТЕЛЕЙ2 500

ЗА 4 ДНЯ

ПЛОЩАДЬ СТЕНДА  
«БРИЗ — КЛИМАТИЧЕСКИЕ 
СИСТЕМЫ» 200 м2
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На полях выставки была организована насы­

щенная деловая программа, в рамках которой 

прошёл VII Международный вентиляцион­

ный конгресс «Создаем будущее, объединяя 

знания и инновации в области безопасно­

го микроклимата» — ключевое событие всей 

экспозиции. Здесь эксперт ZILON провел 

презентацию вентиляционных установок 

нового поколения COMPACTAIR by ZILON — 

собственной разработки «КлиматТехМаш». 

Посетители конгресса узнали, что компактная 

вентиляционная установка предназначена 

для работы на  самых сложных технических 

объектах, энергоэффективна и экономична 

в обслуживании.

AIRVent Moscow и Aquatherm 

Moscow — это выставочные 

площадки, открывающие огромные 

возможности для установления 

долгосрочных продуктивных 

деловых отношений, развития 

сотрудничества и роста 

собственного потенциала.
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 «БРИЗ — климатические системы» 
на международной выставке  
«Мир климата»
С 

27 февраля по 1 марта свой стенд на 19-й 

международной специализированной вы­

ставке систем кондиционирования, вен­

тиляции, отопления, промышленного и ком­

мерческого холода «Мир климата» представил 

активно развивающийся российский бренд ши­

рокого ассортимента климатического обору­

дования ZILON, производимый на заводе «Кли­

матТехМаш». Именно на этой выставке впервые 

были презентованы эксклюзивные новинки си­

стем кондиционирования экспертного уровня 

EXPERTAIR by ZILON и компактные вентиляци­

онные установки COMPACTAIR by ZILON. Поми­

мо новой продукции на стенде расположилось 

и хорошо знакомое климатическое оборудова­

ние: системы кондиционирования, модульное 

вентиляционное и  тепловое оборудование, 

компактные и  каркасно-панельные вентиляци­

онные установки и многое другое. 

В рамках выставочной деловой программы 

28  февраля прошла конференция «Пере­

довые технологии обеспечения требуемого 

микроклимата в жилых и общественных зда­

ниях», организованное Некоммерческим Пар­

тнёрством «АВОК». На мероприятии эксперт 

ZILON представил слушателям компактные 

вентиляционные установки нового поколения 

COMPACTAIR by ZILON — собственную разра-

ботку с применением передовых технологий 

в области очистки и подогрева воздуха, энер­

гоутилизацией и предустановленной автома­

тикой. 

В ходе выступления эксперту ZILON были за­

даны уточняющие вопросы и выражена высо­

кая заинтересованность в продукте. 

1 марта со своим докладом выступил эксперт 

по оборудованию HISENSE VRF. Он поднял 

актуальный вопрос построения наиболее эф­

фективной системы кондиционирования при 

многоэтажном строительстве, рассмотрев его 

на примере VRF-системы HISENSE серии W 

с водяным охлаждением конденсатора. 

Спикер рассказал о возможностях распре­

деления расходов на электроэнергию между 

всеми пользователями системы кондициони­

рования, например, насосными станциями 

или драйкулерами. 

Из года в год «Мир климата» привлекает ты­

сячи людей, работающих в климатической 

отрасли, и 2024 не стал исключением — 

250 участников из 8 стран мира и 12 500 по­

сетителей из 31 государства. В этом году экс­

позиция заняла рекордные для себя 15 000 м2, 

став международной ареной для живого кон­

структивного диалога игроков рынка, обмена 

опытом, налаживания деловых связей и де­

монстрации своих достижений. 
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Грандиозная  
рекламная поддержка 

С 
каждым годом рекламная поддержка наших брендов становится масштабнее, креативнее и за­

метнее. Привлечь внимание потребителей все сложнее — тем более интересная задача стоит 

перед нашими маркетологами! В брендовых рекламных кампаниях задействованы все эффектив­

ные каналы и форматы продвижения. Благодаря этому узнаваемость наших брендов растет, а вместе 

с ней и спрос на продукцию. 

Н
а популярных ТВ-каналах прошла реклам­

ная кампания ROYAL CLIMA, во время ко­

торой транслировался ролик с участием 

Сергея Перегудова — любимого российскими 

зрителями актера, ставшего в 2022 году амбас­

садором бренда. Большой охват целевой ауди­

тории позволил вывести бренд на новый уро­

вень лояльности, создав его позитивный имидж 

в глазах потребителей. 

ТВ-реклама

Федеральные масштабные 
рекламные кампании
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С
огласно исследованиям ИАА TelecomDaily, 

общее число пользователей онлайн-киноте­

атров в 2024 году в России составляет бо­

лее 53 млн — это треть населения нашей страны!

Зрители популярных онлайн-кинотеатров 

могли увидеть флагманские видеоролики 

ROYAL CLIMA, FUNAI и HISENSE. В продвиже­

нии были задействованы все регионы России. 

А самые масштабные рекламные кампании 

прошли в  Москве, Санкт-Петербурге, Влади­

востоке, Волгограде, Воронеже, Екатерин­

бурге, Казани, Нижнем Новгороде, Новоси­

бирске, Самаре, Ростове-на-Дону, Саратове.

К
лиматическое оборудование БРИЗа успешно 

интегрируется в сюжеты программ на феде­

ральных, цифровых и кабельных телеканалах 

страны. Сплит-системы, бризеры, водонагревате­

ли, мойки и увлажнители воздуха ROYAL CLIMA, 

FUNAI и HISENSE становятся полноценными ге­

роями таких программ о ремонте и дизайне как 

«Дачный ответ», «Квартирный вопрос» на НТВ, 

«Большие перемены» на «России 1». Каждый 

раз это большой сюрприз для участников пере­

дач, вызывающий неподдельную радость. 

Цифровое и ONLINE TV Спонсорство

Или восторг и благодарность нескольких поколе­

ний семьи из «Дачного ответа» в выпуске «Чехов­

ские сезоны для кухни-гостиной», получившие при 

переделке своего загородного дома инверторную 

сплит-систему серии DAIJIN Inverter от FUNAI. 

Сложно забыть восхищенные глаза детей — геро­

ев «Квартирного вопроса» в выпуске «Отроки во 

Вселенной» — при виде стильной черной инвер­

торной сплит-системы серии BLACK CRYSTAL 

SUPER DC Inverter от HISENSE, которая, безус­

ловно, стала ярким акцентом всей детской.

Источник фото: www.peredelka.tv

Источник фото: www.peredelka.tv
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Аудиореклама

В 
портфель рекламных инструментов на­

ших брендов входит и радиорекла­

ма. Динамичные аудиоролики вышли 

на крупнейших и любимейших аудиторией ра­

диостанциях: «Авторадио», «Русское радио», 

«Максимум», «Хит ФМ», «Радио Энерджи», 

«Европа Плюс», «Юмор ФМ» и других.

Каким счастьем озарились лица хозяев стильной 

гостиной в программе «Большие перемены», кото­

рые узнали, что у них теперь есть приточно-очисти­

тельный комплекс BREZZA от ROYAL CLIMA.

Источник фото: www.smotrim.ru

Интернет-продвижение

В  
наше время невозможно представить себе 

продвижение бренда или продукта, ми­

нуя всемирную паутину — сеть Интернет. 

По данным ВЦИОМ, доля ежедневных интер­

нет-пользователей в России составляет 76  %. 

Они проводят на популярных ресурсах и в мес­

сенджерах в среднем от 4,5 до 8 часов в день. 

«БРИЗ — Климатические системы» всегда от­

ветственно подходит к медиапланированию 

и  запустила широкомасштабную контекстную 

и баннерную интернет-рекламу на отраслевых 

сайтах СОК, «Строительный эксперт», на  но­

востных ресурсах РБК, Лента.ру, Известия, АиФ, 

в рекламных сетях Яндекса и ВКонтакте.

PR-продвижение 

О
сновываясь на главном принципе — дать 

полезную информацию, мы рассказываем 

о новых технологиях, удобных функциях, 

особенностях эксплуатации климатического 

оборудования. 

Статьи на сайтах для любителей современных 

технологий и обзоры конкретных моделей 

помогают потребителю принять взвешенное 

решение относительно покупки климатиче­

ской техники и выбрать оптимальную модель 

для себя.

Прероллы, интеграции в видеоконтент, обзо­

ры техники были показаны и собрали тысячи 

просмотров на крупных интернет-ресурсах: 

Real Tech, Картавый Климат, Чудо Техники, 

Tostr.

В соцсетях VK, Telegram и Дзен были опубли­

кованы статьи, посты и нативные редакцион­

ные материалы про климатическое оборудо­

вание БРИЗ. 

Таким полезным для пользователей ресурсом 

стал интернет-журнал 4PDA, где периодиче­

ски выходят материалы про климатическую 

технику. 
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Печатные издания

Реклама у блогеров

Наружная реклама

В 
век повальной цифровизации и перенасы­

щенного информационного поля иногда хо­

чется взять в руки книгу или журнал и почи­

тать, ощутив запах типографской краски и шорох 

страниц. Такая возможность есть у пассажиров 

авиакомпании Utair, выпускающей собственный 

ежемесячный бортовой журнал. Ориентиру­

ясь на предпочтения своей целевой аудитории, 

на  регулярной основе журнал печатает обзоры 

климатической техники, анонсы новинок и сове­

ты экспертов. Сотрудничество с авиакомпаниями 

подчеркивает высокий статус и благонадежность 

«БРИЗ — Климатические системы». 

Опубликован ряд статей и обзоров оборудо­

вания наших брендов и в отраслевых журна­

лах «Акватерм», СОК, АВОК и других.

П
ожалуй, нет сейчас взрослого человека, 

у которого бы не было смартфона. А это 

значит, что он обязательно наблюдает 

за любимым блогером — будь то молодая ма­

мочка или айтишник, отслеживающий послед­

ние технические новинки и в курсе всех но­

вомодных тенденций. Инфлюэнсеры плотно 

вошли в нашу жизнь, и никакие ограничения 

и внешние обстоятельства не способны оста­

новить это движение. Популярные видеобло­

геры на YouTube, Rutube и в Telegram охотно 

делятся со своей аудиторией впечатлениями 

от использования нашей климатической тех­

ники, а  также рассказывают об особенно­

стях конкретной модели и  ее самых полез­

ных функциях. А наиболее яркие новинки 

становятся объектами больших обзоров, где 

Т
акже медиаплан ежегодно включает размеще­

ние наружной рекламы в регионах, рекламы 

на транспорте и множество других инструмен­

тов. А во многих городах России технику покупате­

лям доставляют брендированные автомобили.

подробно рассматриваются все особенности 

модели и  технологии, важные для пользова­

теля. В этом году с брендами ROYAL CLIMA, 

FUNAI и HISENSE поработали Валерия Фоми­

на, «Мама знайки», Lena Volh, Марина Абрико­

сик и другие мейнстримовые блогеры. 
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Масштабная поддержка спорта 
HISENSE – глобальный спонсор 
UEFA EURO 2024
H

ISENSE третий раз подряд становится офи­

циальным партнером чемпионата Европы 

по футболу. UEFA EURO 2024™ — это одно 

из самых значимых событий лета 2024 и неза­

бываемый праздник для болельщиков. Амбас­

садором HISENSE на этом ярком футбольном 

мероприятии стал легендарный вратарь сбор­

ной Германии Мануэль Нойэр. 

Ч
емпионат прошел с 14 июня по 14 июля 

2024 года в Германии. Масштабная фе­

деральная рекламная кампания HISENSE, 

приуроченная к Чемпионату, стартовала 

в  2023 году. Грандиозный размах рекламной 

кампании соответствует масштабу главного 

футбольного события: HISENSE представил 

современные кондиционеры с выдающимися 

функциями и технологическими решениями, 

которые позволяют делать жизнь людей ком­

фортнее. 

Корпорация HISENSE уделяет большое вни­

мание поддержке спорта, регулярно стано­

вясь Партнером самых значимых спортивных 

событий. Так, в 2016 и 2020 годах HISENSE 

был спонсором Чемпионата Европы по фут­

болу, в 2018 и 2022 — Чемпионата мира.

Источник фото: ReutersИсточник фото: Reuters
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Конкурсы 
Э

тот год стал для БРИЗа урожайным на Партнерские конкурсы. Участники конкурсов — дилерские мон­

тажные организации, осуществляющие продажу и монтаж климатического оборудования. Для них 

конкурсы от БРИЗ — это прекрасная возможность поработать с климатической техникой ведущих 

брендов, заявить о себе как о надежном Партнере, нарастить обороты и, конечно, выиграть суперпризы! 

В 2024 году «БРИЗ — Климатические системы» провел целых 4 Партнерских конкурса вместе с LG, 

HISENSE, ROYAL CLIMA и FUNAI. Для лидеров конкурсных гонок БРИЗ подготовил суперпризы — умо­

помрачительные поездки в Китай, Южную Корею, Арабские Эмираты и Таиланд. Остальные победи­

тели получили ценные призы. 

В 
Партнерском конкурсе HISENSE «Продажи, 

меняющие вашу жизнь!» приняли участие 

сотни дилеров. Сделать это было очень 

просто — купив любое климатическое оборудо­

вание HISENSE (кроме VRF) в компании «БРИЗ — 

Климатические системы», дилер автоматически, 

без сложной процедуры регистрации, стано­

вился участником конкурса. Сделать это нужно 

было с 1 января по 15 сентября уходящего года.

Символом конкурса стала цифра 8 — символ 

богатства и процветания в Китае.

8 + 8 + 8 + 8 — вот формула успеха Партнеров 

HISENSE. 

32 счастливчика, выполнившие все условия кон­

курса, отправились в Китай. Они побывали в го­

родах Гуанчжоу, Цзянмынь, Шуньдэ и  Циндао. 

Посетили главный офис, шоурум, лабораторию 

и заводы HISENSE, лично убедившись в профес­

сионализме его сотрудников и высокоорганизо­

ванном производстве климатического оборудо­

вания. Обширной была и культурная программа 

победителей. Русская делегация прогулялась по 

живописному пляжу, прокатилась на корабле, 

сходила в сафари-парк, цирк и заглянула на де­

густацию в Музей пива. И конечно, незабываемым 

осталось посещение Великой Китайской стены. 

Еще 32 победителя получили шикарные совре­

менные телевизоры HISENSE с огромной диа­

гональю 55’. 

П
о  условиям Партнерского конкурса БРИЗ 

и FUNAI «Работай с БРИЗ и FUNAI — До­

бавь в  свою жизнь персональный РАЙ», 

проходившего с  1 января по 1 октября, его 

победители должны были познать райскую 

жизнь! Абсолютно любая дилерская и мон­

тажная компания, продающая и монтирующая 

климатическое оборудование конечным по­

купателям, могла принять участие в конкурсе 

и выиграть один из 88 призов. 

33 суперпобедителя получили возможность 

окунуться в свой персональный рай Сиамско­

го залива в тайской Паттайе. Для нашей груп­

пы были организованы поездки на живопис­

ные острова. Счастливчики будто оказались 

в рекламном ролике шоколада «Баунти» — 

солнце, пальмы, белоснежный песок, голубое 

небо, шум волн. Настоящее райское наслаж­

дение!

Фантастический ужин с национальными блю­

дами многих удивил своими гастрономиче­

скими сюрпризами. 

Цифровой рай открыл свои двери 29 счаст­

ливчикам, ведь они получили игровые при­

ставки Sony PlayStation 5.

Слушать любимую музыку и оказаться в зву­

ковом раю теперь могут 26 победителей с по­

мощью портативных беспроводных колонок 

Sony SRS-XP700.
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М  
агию цифр подхватил и ведущий южно­

корейский бренд LG. Партнерский су­

перконкурс прошел под знаком семер­

ки, что отразилось и в его названии «LIFE’S 

GOOD  — Счастливая семерка». Чтобы при­

нять в нем участие, нужно было с 1 января 

по 15 сентября приобрести премиальные си­

стемы кондиционирования LG в компании 

«БРИЗ — Климатические системы». 

По результатам продаж климатического обо­

рудования бренда были определены побе- 

дители. 

7 лучших Партнеров в ноябре отправились 

в путешествие в Южную Корею, поражающую 

своими контрастами — шикарные старинные 

дворцы гармонично соседствуют с хай-тек-не­

боскребами. Группа побывала в штаб-кварти­

ре LG и LG Science Park в Сеуле и на заводе LG 

в Пусане. Неизгладимое впечатление оставила 

поездка на высокоскоростном ультрасовре­

менном поезде, больше напоминающем кос­

мический корабль. 

Хоть экскурсионная программа и была очень 

насыщенной, у наших победителей осталось 

время и на прогулки по городу, и на шопинг, 

и на знакомство с местной культурой и тра­

дициями. Не осталась без внимания и тради­

ционная корейская кухня, которая пришлась 

по вкусу всем участникам тура. 

10 участников суперконкурса, выполнивших 

все условия конкурса, получили инновацион­

ные модели телевизоров LG с диагональю 55’.

К 
своему 20-летнему юбилею ROYAL CLIMA 

тоже подготовила конкурс для Партнеров 

БРИЗ. Это самый длительный из Партнер­

ских конкурсов, длившийся 11 месяцев. Но 

напряженная борьба и приложенные усилия 

участников стоили того, ведь они получили 

возможность узнать, что такое по-настоящему 

королевская жизнь! 

Главные призеры поехали отдыхать в Дубай — 

олицетворение роскоши и королевского бо­

гатства! Остальные победители стали облада­

телями суперкофемашины De’Longhi Magnifica 

Evo ECAM 290.61, способной подарить неза­

бываемые минуты наслаждения настоящим 

бодрящим кофе.  

35 победителей, занявших верхние строчки 

конкурсного рейтинга, отправились из зимы 

в  лето  — на побережье Персидского зали­

ва. Шикарный отель, безупречный сервис,  

шопинг в  лучших моллах мира, вкуснейшая 

еда — что еще нужно, чтобы почувствовать 

себя по-королевски?! 

Гости наслаждались закатом со смотро­

вой площадки самого высокого небоскреба 

в мире Burj Khalifa, наблюдали за экзотически­

ми морскими обитателями сквозь стену Аква­

риума, объездили на внедорожниках настоя­

щую пустыню и попробовали блюда арабской 

кухни на национальном шоу.

Яркие впечатления от поездки, дружествен­

ная атмосфера и поддержка единомышлен­

ников помогли нашим победителям еще раз 

убедиться в том, что упорный труд всегда 

приводят к результату.
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Академия климата БРИЗ  

С
овсем недавно запустился полностью пе­

реосмысленный и переработанный раз­

дел обучения на нашем сайте. 

Теперь Вы найдете в нем много полезной ин­

формации, среди которой интерактивный 

календарь мероприятий с предстоящими со­

бытиями очного и дистанционного формата, 

который сразу позволяет записаться на них.

Также мы добавили раздел «Учебные мате-

риалы», где Вы без труда сможете посмо­

треть записи вебинаров и скачать презента­

ции с наших мероприятий.

Мы сохранили, но полностью обновили раз­

дел «Заявка на обучение», в котором Вы мо­

жете выбрать тему для обучения и оставить 

заявку на его проведение.

В 2025 году мы планируем внедрить систе­

му дистанционного обучения с интерактив­

ными курсами, которые можно проходить 

в любое время, в любом месте (где есть ин­

тернет) и на любом устройстве (компьютер, 

телефон, планшет) через наше мобильное 
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В 
2024 году мы полностью обновили раздел «Ака­
демия БРИЗ» на нашем сайте — сделали удобный 
календарь мероприятий, где каждый желающий 

может увидеть расписание и в один клик записаться 
на вебинар или очное мероприятие. Добавили раздел 
с учебными материалами, куда выкладываем видео 
и  презентации с уже прошедших мероприятий, для 
тех, кто не успел или хочет освежить в памяти какие-то 
моменты. А также полностью переработали уже знако­
мый функционал по записи на интересующее обуче­
ние, которого Вы не нашли в календаре.

Хочу напомнить, что для наших Партнеров мы готовы про­
вести индивидуальное обучение. С таким запросом Вы всег­
да можете обратиться к своему менеджеру, и мы подготовим 
подходящую программу обучения для Ваших сотрудников.

Наша Академия может по праву гордиться своими 
тренерами и проводимыми ими обучениями, что под­
тверждается постоянным интересом наших Партне­
ров с запросами на обучение. Мы всегда находим ин­
дивидуальный подход ко всем и можем разработать 
и провести обучение по любым пожеланиям наших 
Партнеров. Мы всегда открыты для новых идей и до­
статочно гибко подходим ко всем запросам.

В 2025 году Вас ожидает много нового от нас! Все рас­
сказывать не буду, но если коротко, то мы планируем за­
пустить систему дистанционного обучения, которая вы­
ведет обучение на качественно новый уровень. А также 
представим наше фирменное мобильное приложение 
для удобного обучения с любого устройства. В наше 
время дефицита времени без этого уже невозможно 
представить себе полноценное обучение. Академия 
БРИЗ постоянно развивается и  планирует применять 
все самые современные практики для того, чтобы обу­
чение было максимально эффективно и интерактивно.

А пока приглашаю Вас присоединиться к нашим ве­
бинарам и задать интересующие вопросы в прямом 
эфире.

Кирилл Дмитриев
Руководитель учебного 
центра

приложение или в web-версии. Для этого мы 

разрабатываем новые курсы с системой те­

стирования, а уже существующие учебные 

программы получили обновление и будут 

совершенствоваться в дальнейшем. 

Мы охватываем широкий спектр тем: от бы­

товых систем кондиционирования, фильтра­

ции воды, обогревателей и водонагревате­

лей до систем вентиляции, чиллеров и VRF.

В этом году мы стали участниками рекорд­

ного количества конференций и выездных 

мероприятий, проводимых компанией БРИЗ 

и нашими Партнерами в Москве и других ре­

гионах страны, а также и за ее пределами — 

в Алматы и Бишкеке.

Мы провели более 150 вебинаров, охватыва­

ющих разнообразные вопросы, связанные 

как с бытовым, так и с коммерческим обору­

дованием, и более 2000 слушателей посети­

ли наши мероприятия. 

Кроме того, мы организовали более 20 экс­

клюзивных мероприятий для наших москов­

ских и  региональных Партнеров, которые 

привлекли более 300 участников. 

Наши Партнеры высоко оценили наш про­

фессиональный подход и глубокие знания 

в области климатехники. Впереди нас ждет 

много интересного, и мы уверены, что со­

вместно с Вами мы достигнем новых высот!

Все вопросы и пожелания Вы всегда можете напи­

сать нам на почту: breez_academy@breez.ru.

Смотрите актуальное расписание  

и регистрируйтесь на вебинары Академии БРИЗ
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Корпоративная жизнь БРИЗ

Благотворительный проект компании
БРИЗ – больше чем бизнес!

МЫ ДЕЛАЕМ МИР ЛУЧШЕ!

Помощь детскому дому

БРИЗ — это не просто команда высококвалифи­

цированных сотрудников, но и отзывчивых до­

брых людей, которые не проходят мимо чужой 

беды, особенно детской.  

2-й год как мы взяли шефство над детским цен­

тром «Новинки» в Тверской области, где нахо­

дятся детки из детских домов на реабилитации 

после психологических травм. 

Каждый сезон или в преддверии праздников мы 

организовываем благотворительные поездки 

в центр. Всей командой собираем вещи, игруш­

ки, средства первой необходимости, канцтова­

ры и т. д. для детей, которые волею судьбы ока­

зались лишены родительского тепла. Закупаем 

подарки и угощения. 

Важно, что, несмотря на удаленность и часовые 

пояса, в подготовке и организации активное 

участие принимают сотрудники филиальной сети! 

А самые активные и эмоционально устойчивые 

Бризовцы участвуют непосредственно в по­

ездках, устраивают мастер-классы, спортивные 

соревнования, новогодние елки и другие увле­

кательные развлечения для мальчишек и девчо­

нок, которым так не хватает в жизни праздников. 
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БРИЗ НА АРЕНЕ СПОРТА

Помощь фонду «Дари еду»

Этим летом БРИЗ принял участие в благотворитель­

ном проекте фонда «Дари еду», которому регуляр­

но помогает наш Партнер — компания «Самолет».

Фонд занимается приготовлением и доставкой еды 

для одиноких пенсионеров, инвалидов и многодет­

ных семей.

Работа на каждой кухне, где есть филиал «Дари 

еду», кипит нон-стоп круглый год. А жаркие дни 

этого лета раскалили кухни до предела, что сильно 

затрудняло работу поваров.

Благодаря поддержке руководства и команды БРИЗ 

оперативно обеспечил сплит-системами несколько 

представительств фонда в Ростове-на-Дону и Ниж­

нем Новгороде, что позволило коллегам работать 

в комфортном режиме и оказать помощь всем, кто 

в ней нуждался.

Мы гордимся своей компанией и командой и оста­

емся верны своим ценностям.

Помощь приюту собак

В преддверии холодов мы помогаем приюту со­

бак пережить холодное время года. Собираем 

и закупаем всей командой одеяла, корм, лекар­

ственные препараты. 

Сбор вещей для малоимущих семей 
и людей без дома

В течение всего года сотрудники везут вещи, 

которые они готовы передать нуждающимся.

Спортивные марафоны

С 2021 по 2024 год команда БРИЗ показала от­

личные результаты на самых ярких спортивных 

событиях России: 

•	 Московский марафон

•	 Всероссийский марафон 

•	 Благотворительный забег «Самое время жить»

•	 Красочный забег

•	 Гонка Героев

•	 Велофестиваль и профессиональная  

велогонка

Футбол

С 2024 года в БРИЗ сформированы 2 футболь­

ные команды: команда ФРЦ БРИЗ Шереметьево 

и команда московского офиса. 

На текущий момент обе команды проводят регу­

лярные тренировки, а также участвуют в городских 

турнирах с другими корпоративными командами. 

Будем рады всем, кто захочет присоединиться 

к числу футболистов или болельщиков. Обо 

всех ближайших спортивных событиях БРИЗа 

мы информируем на корпоративном портале. 

Мы за здоровый и активный образ жизни, поэто­

му в компании активно развивается спортивное 

направление. Все больше сотрудников присо­

единяются к спортивному движению компании.  
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ДЕТИ БРИЗ

ТРАДИЦИИ БРИЗ

М
ы трепетно и тепло относимся к нашим 

юным Бризовцам, поэтому в течение года 

у нас проходит несколько мероприятий 

для детей и родителей.

Family day в БРИЗ

Ежегодно в честь Дня защиты детей на ФРЦ БРИЗ 

Шереметьево проходит Family day.

Мы приглашаем юное поколение вместе с ро­

дителями и устраиваем увлекательное и позна­

вательное мероприятие для девчонок и маль­

чишек о профессиях родителей. 

Основная цель события — познакомить детей 

БРИЗ с деятельностью компании, рассказать 

и  показать, что мы делаем лучше и комфор­

тнее жизнь людей по всей России и за ее пре­

делами, ведь именно мы поставляем клима­

тическое оборудование, которое регулирует  

климат в наших домах, детских садах и школах. 

Подарки к учебному году

Каждый ребенок и родитель БРИЗ в преддве­

рии учебного года 2024 получил от компании 

подарок — талисман на успех и удачу в новом 

учебном году. 

Корпоративные традиции БРИЗ — это неотъем­

лемая часть жизни нашей компании. Они соз­

дают особую атмосферу в команде, сплачивают 

сотрудников, укрепляют командный дух и вносят 

свой вклад в достижение наших общих целей.

Поздравления всех сотрудников  
с профессиональными праздниками

Ежегодно мы поздравляем наших коллег 

из всех профессиональных областей и специ­

ализаций с профессиональными праздниками, 

вручая комплименты от компании. 

Новогодние активности для детей 

В преддверии Новогодних праздников в БРИЗ 

проходит конкурс детского рисунка. Со всей 

России и ближайшего зарубежья нам прихо­

дят очень много прекрасных креативных ра­

бот наших юных творцов. Победителей мы 

выбираем на открытом голосовании, но все 

участники получают призы за участие. 

И конечно, новогодние сладкие подарки для 

всех детей БРИЗ предусмотрены каждый год.  

Детский день в БРИЗ

В 2024 впервые коллеги из Технического де­

партамента провели Детский день в рамках 

своего отдела в московском офисе, мы обяза­

тельно это событие постараемся превратить 

в прекрасную традицию.  
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КОМАНДНЫЕ СОБЫТИЯ
Маевка 2024 для филиалов  
и московского офиса

Маевка — одно из самых ожидаемых собы­

тий нашей корпоративной жизни, которое 

Бризовцы с нетерпением ждут каждый год. 

Сотрудники всех офисов выезжают на приро­

ду, чтобы активно провести время на свежем 

воздухе и насладиться приятным общением 

с коллегами.

Мероприятие для Департамента  
логистики распределения 

Ежегодно команда Департамента логисти­

ки распределения отмечает завершение се­

зона в августе. В 2024 году к традиционному 

поводу присоединился и юбилей ФРЦ БРИЗ  

Шереметьево — 5 лет. Мероприятие прошло 

в живописном месте — на берегу озера Круглое —  

и собрало свыше 200 гостей из всех подразде­

лений логистики распределения. 

Командные конкурсы

Для сотрудников и детей БРИЗ:

•	 Фотоконкурс, посвященный праздникам

•	 Конкурс на лучшее украшение рабочего 

пространства к Новому году  

•	 Конкурс детского рисунка 

•	 Конкурс на лучший символ БРИЗ,  

сделанный своими руками

Вкусные угощения для команды

Все для настроения наших коллег:

•	 Угощения в честь всех календарных 

праздников года — 8 марта, 23 февраля

•	 Блины на Масленицу

•	 Большой командный пикник в мае 

•	 Угощение в День спасибо 

•	 Мороженое в пик жары 

•	 Арбузы и дыни в конце лета  

•	 Какао с имбирным печеньем в холодное 

время года  

•	 А в преддверии новогодних праздников 

во всех офисах БРИЗ появляются сладкие 

мандарины! 

БРИЗУ 30

Основанная в 1993 году, компания за 30 лет 

прошла путь от пионера HVAC-рынка до круп­

нейшего поставщика климатического оборудо­

вания, входящего в ТОП-2 российского рынка.

24 ноября 2023 в честь этого знаменательного 

события прошел юбилейный вечер. В роскош­

ном отеле The Carlton Moscow 5* собрались со­

трудники московского офиса компании. По те­

лемосту присоединились коллеги из других 

городов.

В официальной части мероприятия мы вспом­

нили знаковые события и достижения компа­

нии, а также наметили новые цели.

Гостей ожидала насыщенная шоу-программа, 

а  специальным гостем праздничного вечера 

стала группа «Фрукты».
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Предсезонный сбор руководителей  

подразделений 

В преддверии сезона продаж команда руково­

дителей подразделений встречаются ежегодно 

на нейтральной территории, чтобы обсудить 

итоги года и задачи на следующий. 

Творческий проект «БРИЗ поет»

В БРИЗ есть прекрасная традиция — ежегодно снимать музыкальный ролик, в котором сами сотрудники 

выступают в главных ролях. Это событие позволяет не только проявить креативность и талант, но и объ­

единяет коллектив компании по всей России и за ее пределами в единую сплоченную команду.

В этом году с удовольствием сообщаем, что мы в процессе создания уже 5-го юбилейного музыкального 

ролика БРИЗ, который в самое ближайшее время сможет порадовать не только сотрудников, но и всех, 

кто поддерживает нашу компанию. 

Особая гордость этого года — новая песня, которая полна вдохновения и энергии. Мы уверены, что она 

станет настоящим хитом, ведь каждый из нас вносит свою вклад в процесс создания песни и ролика!

Тимбилдинги отделов

Для сплочения отделов БРИЗ компания поддер­

живает точечные командообразования.

В 2024 провели точечные тимбилдинги:

•	 Технический департамент совместно  

с коллегами Группы товарного направления

•	 Отдел по работе с VIP-клиентами

•	 Планово-аналитический департамент

Б
РИЗ — команда профессиональных и амбициозных людей, которые разделяют и под­
держивают ценности и цели компании. Это разносторонние увлеченные и талантливые 
люди! 

И запуская очередной проект в рамках корпоративной культуры, мы всегда уверены, что 
все сотрудники БРИЗа — от Калининграда до Владивостока — поддержат нас: будь то бла­
готворительность или съемки командной песни БРИЗ, спортивный марафон или команд­
ный флешмоб.

Каждый новый проект еще сильнее объединяет команду БРИЗ, что безусловно влияет на 
результаты и достижения. Корпоративных активностей в компании много, мы стараемся 
разнообразить их формат, чтобы каждый сотрудник чувствовал себя уверенно и нашел 
единомышленников.

Марина Горбань
Менеджер по корпоративной 
культуре и тимбилдингу 
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Наша компания очень быстро и активно растет 
в последние годы.

В нашей команде сегодня много новых сотрудни­
ков, которые пришли совсем недавно и почти на­
верняка не полностью знают, что было в компании 
некоторое время назад.

И именно в первом «Вестнике» мы подводили итоги 
2020-го года и первой половины 2021-го года.

С 2020-го года прошло ровно 5 лет, и мне кажется, 
что для многих из команды БРИЗ 2024/2025 годов 
будет сюрпризом, чем БРИЗ гордился в 2020-м году.

Итак наши показатели 2020-го года, которыми 
мы были безумно и заслуженно горды:

•	 Общий оборот — 7,5 млрд рублей

•	 Объем продаж кондиционеров — 
230 000 комплектов

•	 Объем продаж VRF — 1100 наружных блоков 

•	 Численность персонала на конец года —  
334 человека

Я думаю, что все сами могут сравнить, как изме­
нились цифры, и понять, на сколько выросла наша 
с вами компания. В три раза по  всем указанным 
выше направлениям. 

За 2024 год сделано очень многое: мы достигли по­
ставленных целей, покорили новые высоты. Этому, 
собственно, и посвящена значительная часть све­
жего номера «Вестника» — не буду повторяться. 
Хочется сказать только, что вся команда БРИЗА — 
большие молодцы.

Что касается задач 2025-го года, то, наверное, 
основной задачей нашей компании и  каждого ее 
сотрудника является повышение эффективности 
работы всех без исключения подразделений.

Количественный рост персонала для нашей ком­
пании — это уже практически полностью исчер­
панный ресурс, и нам нужно расти качественно.

Поэтому перед всеми руководителями, перед все­
ми сотрудниками, и особенно перед HR и Академией 
БРИЗ, стоят задачи максимально повысить эффек­
тивность труда, для чего нужно оптимизировать 
бизнес-процессы, избавиться от потерь рабочего 
времени на ненужные телодвижения. Все наши 
коллеги должны заниматься и саморазвитием в про­
фессиональной области, и максимально эффектив­
но «впитывать» и в последующем использовать все 
знания, получаемые в компании.

Большая задача стоит перед всеми службами 
совместно с IT-департаментом по автоматизации 
рабочих процессов, по их удобному и прозрачно­
му представлению в различных IT-инструментах 
для максимального удобства и быстроты в работе.

Также хочется сказать большое спасибо всем нашим 
Партнерам, без которых наши высокие результаты 
были бы невозможны. 

Мы думаем , что все наши Партнеры уже точно 
знают, что работа с БРИЗ — это надежная дорога 
в развитие, в увеличение продаж. В будущее!

Александр Степанов

Директор «БРИЗ — Климатические системы» 

Д ОРОГИЕ И УВАЖАЕМЫЕ КОЛЛЕГИ, ПАРТНЕРЫ, ДРУЗЬЯ! 
Вот и подошел к концу 2024-й год, и уже начинается 2025-й год!
Вы держите в руках третий «Вестник» компании БРИЗ. Первый вышел 

в  2021-м году, второй — в 2022-м. 2023-й год был пропущен из-за высокой 
загрузки всех служб, и вот сейчас мы возвращаемся к этой традиции — подво­
дить итоги года, вспоминать самое важное, интересное и яркое, что произошло 
в жизни компании в уходящем году, и показывать основные новинки насту­
пившего года, следуя лозунгу нашей компании «С лучшими традициями — 
в будущее!»

С ЛУЧШИМИ ТРАДИЦИЯМИ —  
В БУДУЩЕЕ!
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